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Introduzione

Nell'ambito degli studi che hanno a oggetto la crescita economica, la
correlazione che lega quest’ultima con le esportazioni e stata uno dei temi piu
analizzati e per la quale sono state condotte numerose ricerche.

L’obiettivo di questo elaborato sara quello di evidenziare quanto e stato gia
espresso in merito negli anni dai vari studiosi e di verificare, per il nostro
paese, quale sia il rapporto che unisce export e crescita economica.

Per quanto riguarda il caso specifico “Italia”, oltre a cercare una conferma di
una correlazione tra i due fattori, andremo ad indagare quale sia il rapporto di
causalita che li lega, individuando quale tra export e crescita economica abbia
avuto la capacita di influenzare positivamente I'altro.

Ultimata l'analisi sulla correlazione tra le due serie storiche, ci sposteremo
nellidentificare i fattori che supportano un incremento delle esportazioni e ci
cimenteremo nella costruzione di un modello OLS che cerchi di spiegare

I'andamento dell’export italiano degli ultimi 60 anni.

Nel primo capitolo introdurremo il rapporto che lega le esportazioni e la
crescita della produzione nazionale di una nazione e partiremo enunciando le
teorie che hanno definito la relazione tra questi due fattori.

Gli studi condotti negli anni dagli esperti di economia internazionale hanno
fatto emergere almeno quattro diverse interpretazioni del legame tra export e
GDP.

Alcuni elaborati introducevano la teoria del “Growth-led export” indicando la
crescita del GDP nazionale come fautore dell'incremento del volume delle
esportazioni; altri studiosi affermavano che il rapporto di causalita tra export e
produzione fosse biunivoca, dove le due serie storiche si influenzano
positivamente reciprocamente; l'esito di alcuni studi poi ha portato ad

escludere qualsiasi relazione tra export e GDP.



La teoria per la quale sono stati dedicati la maggior parte degli studi sulla
correlazione tra esportazioni e GDP nazionale e definita “Export-led Growth” e
sara quella che prenderemo in esame con particolare attenzione. Come si avra
occasione di ripetere, quest'ultima imputa alla crescita delle esportazioni il
potere di influenzare positivamente lo sviluppo economico di un paese.

Verra brevemente presentata come € nata quest'ultima teoria e verranno
enunciati i principi a sostegno della stessa, confermati tra l'altro da alcuni
elaborati svolti negli anni.

Come vedremo, sempre nel primo capitolo, I’evoluzione dell’ELG ha avuto
diverse fasi nel corso degli anni ed e stata caratterizzata da uno sviluppo
asimmetrico tra le differenti aree del globo. Gli stage che hanno caratterizzato
tale teoria sono quattro e ognuno di essi ha visto una particolare area del globo
protagonista di un forte incremento dell’export con effetti diretti nei confronti
del GDP.

In particolare, verra sottolineato come il peso che le esportazioni hanno avuto
per alcune aree asiatiche, come Cina, Giappone o Sri Lanka, o per altre, come il
Messico, sia stato determinante nel definire lo sviluppo del proprio tessuto
economico.

Dopo avere enunciato le considerazioni alla base della teoria del’ELG e aver
presentato la sua evoluzione negli ultimi 70 anni, ci concentreremo
nell’analizzare alcuni tra i pit importanti studi condotti dai maggiori esperti di
commercio internazionale che indagavano il rapporto di correlazione e
causalita tra esportazioni e crescita economica.

Tra i primi che hanno indagato il nesso di causalita tra export e crescita
economica, ci soffermeremo sugli elaborati di Nicholas Kaldor, Michael

Michaely e Bela Belassa.

Il secondo capitolo prevede una prima parte nella quale analizzeremo nello
specifico l'andamento delle esportazioni italiane degli ultimi 60 anni,
ripercorrendo l'evoluzione che il commercio estero ha attraversato nei vari

periodi.



Descriveremo il primo periodo, dal 1950 al 1970, di crescita esponenziale
dell’export e del PIL, chiamato anche “eta dell’oro”, in cui numerosi studi
appoggiavano la teoria del’ELG e dove la crescita delle esportazioni ebbe un
rilevante effetto nei confronti della crescita economica del paese.

Vedremo poi qual e stata I'evoluzione dell’export italiano negli anni 80 e di
come sia giunto poi ai giorni nostri.

Dopo aver brevemente tratteggiato 'andamento del commercio estero italiano
degli ultimi decenni, indagheremo il rapporto di causalita che lega i due fattori:
export e PIL. Osserveremo se effettivamente le esportazioni italiane abbiano
condizionato la crescita economica italiana negli ultimi decenni.

Per condurre l'analisi di correlazione tra le due serie storiche ci avvarremo del
“Granger Causality Test".

Questo test ci permettera di evidenziare, nel caso emergesse, la direzione del
rapporto di causalita tra export e crescita economica, indicandoci quale dei due
fattori ha comportato una crescita dell’altro.

Il periodo di riferimento delle serie storiche va dal 1950 al 2013; I'analisi verra
condotta dapprima per l'intero arco temporale, per poi proseguire con lo
studio del rapporto di causalita tra i due fattori nei sotto periodi: 1950-70,
1970-90 e 1990-2013.

Il terzo capitolo si aprira con una disamina dei fattori che condizionano
I'evoluzione delle esportazioni, dall’apertura all'internazionalizzazione di un
paese ai costi di trasporto, dai dazi al tasso di cambio tra due nazioni, dal GDP
alla preferenza dei consumatori.

Elemento principale del capitolo sara pero la costruzione di un modello OLS
che riesca a spiegare I'evoluzione dell’export italiano degli ultimi 50 anni.

La variabile dipendente sara il tasso di crescita dell’export mentre le variabili
indipendenti saranno selezionate tra i fattori che condizionano le esportazioni
di un paese.

Con la costruzione di tale modello vogliamo dimostrare quali sono i fattori che

effettivamente favoriscono il commercio internazionale.



Capitolo 1 La correlazione tra Export e Crescita Economica

1.1 View mondiale sulla correlazione tra esportazioni e crescita economica

Lo studio della correlazione tra esportazioni e crescita economica e stato uno
dei temi piu trattati in ambito di economica internazionale, anche per
I'importante effetto che tale rapporto ha avuto, e ha tuttora, nei confronti delle
politiche commerciali di un paese.

Essendo l'export una componente della produzione totale di una nazione,
appare ovvio come le due variabili siano almeno parzialmente correlate e un
ampio numero di elaborati ha confermato il legame tra le due componenti.

La discussione nasce pero nell'identificare quale, tra export e crescita
economica, ha la capacita di influenzare positivamente I’altra.

Tra tutti gli studi condotti, sono emerse quattro teorie in merito alla relazione
tra esportazioni e crescita economica.

La prima, e quella per la quale sono stati spesi la maggior parte degli studi, e
definita Export-Led Growth (ELG) dove viene riconosciuto alle esportazioni la
capacita di trainare la crescita economica di un paese.

Abbiamo poi la teoria opposta del Growth-led Export (GLE), nella quale si
imputa al progresso produttivo la capacita di influenzare positivamente il
volume delle esportazioni.

Una terza interpretazione del rapporto che lega le due serie storiche e una
combinazione delle prime due teorie: alcuni studiosi affermano cioe che il
rapporto di causalita tra i due fattori € di tipo bidirezionale e che quindi, export
e aumento della produzione, siano vicendevolmente influenti nella reciproca

crescita (Ghartey, 19931; Wernerheim, 20002; Hatemi-J, 20023).

1 Ghartey (1993), Causal Relationship between Export and Economic Growth: Some Emperical
Evidence in Taiwan, Japan and USA, Applied Economics.

2 Wernerheim (2000), Cointegration nd Causality in the Export-GDP nexus: the Post War
Evidence for Canada, Empirical Economics.

3 Hatemi-] (2002), On the Causality between Exchange Rates and Stock Prices: a Note, Bulletin
of Economic Research.



Secondo questa interpretazione, i due fattori sono legati da un rapporto
reciproco di crescita in cui lo sviluppo del commercio internazionale favorisce
la crescita economica e dove simultaneamente quest’'ultima, attraverso il
miglioramento dell’efficienza produttiva e del progresso tecnologico, spinge la
crescita dell’export.

Ghartey nel suo studio, analizzando export e GDP del Giappone, evidenzio
come la relazione di causalita andasse in entrambe le direzioni e a tale
conclusione giunsero anche Sharma e Dhakal* I'anno seguente nel loro
elaborato condotto sempre utilizzando i dati del Giappone.

L’ultima interpretazione della correlazione tra export e crescita & fornita da
altri ricercatori che hanno evidenziato nei loro elaborati come non esista alcun
rapporto di causalita e che quindi i due trend seguino due percorsi
indipendenti I'uno dall’altro (Pack, 19885; Yaghmaian, 1994¢).

Da sottolineare pero come il numero degli studi che appoggiano tale teoria sia
esiguo, di gran lunga inferiore rispetto a quanti hanno confermato una

correlazione tra export e crescita economica.

1.1.1 La teoria del Growth-led Export

Come abbiamo detto, la teoria del GLE afferma come lo sviluppo economico di
un paese porti indirettamente a un incremento delle esportazioni nazionali.

La teoria del Growth-led export considera la dotazione produttiva interna il
vero fattore di spinta delle esportazioni, capovolgendo quindi la direzione di

causalita indicata nella teoria ELG (Bhagwati, 1988;7 Stavrinos, 19878).

4 Sharma e Dhakal, (1994) The Causal Analysis between Export and Economic Growth in
Developing Countries, Applied Economics.

5 Pack (1988), Industrialization and Trade. In Handbook of Development Economics.

6 Yaghmaian (1994), An Empirical Investigation of Export, Development and Growth in
Developing Countries: Challeging the neoclassical theory of Exporth.led Growth, World
Development.

7 Bhagwati (1988), Trade and Povery in Poor Countries, Applied Economies.

8 Stavrinos (1987), The intertemporal stability of Kaldor's first and second growth laws in the
UK, Applied Economies.



Esperti del settore che sostengono questa teoria considerano le esportazioni
soltanto uno dei fattori che possono influenzare l'output produttivo di una
nazione (Findlay, 1984°; Lancaster, 198019).

Tra gli effetti della crescita economica di un paese troviamo quello di
incrementare le competenze dei lavoratori e di aumentare il tasso tecnologico
della produzione; questi due fattori, migliorando le condizioni produttive e
creando un vantaggio comparato, favoriscono lo sviluppo del commercio
internazionale (Sharma e Dhakal, 199411; Ahmad e Harnhirun, 199612; Shan e
Tian, 199813).

Anche Acemoglu e Ventura (2002)'4, affermavano che 'aumento del reddito
procapite, lo sviluppo tecnologico produttivo e la crescita delle competenze
della manodopera fossero conseguenza della crescita economica e fattori di
spinta della crescita delle esportazioni.

Quindi, secondo la teoria del Growth-led Export, la crescita economica,
attraverso l'incremento della produttivita, conduce, tra le altre cose, ad un

alzamento della quota export di un paese.

A Growth aumento produttivita A Export

9 Findlay (1984), Growth and Developent in Trade Models, Journal of Development Economies.
10 Lancaster (1980), Intra-Industry trade under perfect monopolistic competition, journal of
International Economies.

11 Sharma e Dhakal, (1994) The Causal Analysis between Export and Economic Growth in
Developing Countries, Applied Economics.

12 Ahmad e Harnhirun, (1996), Cointegration and Causality between Export and Economic
Growth: Evidence from ASEAN countries, The Canadian.

13 Shan & Tian (1998), Causality between Export and Economic Growth: the Empirical
Evidence from Shanghai, Australian Economic Papers.

14 Acemoglu e Ventura (2002), The World Income Distribuition. The quarterly Journal of
Economy.



1.1.2 La teoria dell’Export-led Growth

L’idea che 'aumento delle esportazioni porti a un progresso economico di un
paese e stato soggetto di numerosi dibattiti inerenti lo sviluppo economico
mondiale per molti decenni.

Le analisi empiriche che studiavano la crescita economica di alcuni paesi
tendevano a dimostrare, gia nella seconda meta del secolo scorso, come la
maggior parte delle nazioni con una bilancia commerciale spostata nettamente
verso l'export, avessero simultaneamente un elevato tasso di sviluppo
economico, ma allo stesso tempo, alcuni paesi con un importante GDP, non
facevano registrare un grosso volume di esportazioni (Balassa, 197815;
Michaely, 19771¢; Michalopoulos e Jay, 197317; Tyler, 198118).

Partendo da questa considerazione, sono stati molti gli studi orientati a
considerare le esportazioni come vero e proprio volano della crescita
economica di un paese e tale teoria risponde al nome di Export-led Growth
(Kravis, 19701%; Nurkse ,196120; Meier, 198421).

Un primo effetto diretto dell'incremento del commercio estero € 'aumento del
volume delle vendite grazie ad una crescita della domanda che da nazionale
diventa globale. Se all'interno dei confini nazionali la distribuzione puo
raggiungere un livello di saturazione, con Il'apertura al commercio
internazionale, il mercato mondiale & caratterizzato da una domanda

pressoché senza confine e potenzialmente non ci sono restrizioni per la

15 Balassa (1978), Export and Economic Growth: Further Evidence, Journal of Development
Economics.

16 Michaely (1977), Export and Growth, an Empirical Investigation, journal of Development
Economics.

17 Michalopoulos e Jay (1973), Growth of Export and Income in Developing World: A
Neoclassic View. US Agency of International Development.

18 Tyler (1981), Growth and Export Expansion in Developing Countries: Some Empirical
Evidence, Journal of Development Economics.

19 Kravis (1970), Trade as Handmaiden of Growth : Similarities between the Nineteenth and
Twentieth Centuries. Economic Journal.

20 Nurkse (1961), Patterns of Trade and Development, Wicksell Lectures.

21 Meier (1984), Leading Issue in Economic Development. Oxford University Press.
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crescita dell’output (McCann, 200722, Hesse, 200823; Andraz e Rodriguez,
20102%4; Soukiasis e Antunes, 201125).

Questo e un diretto e intuitivo effetto dell’export nei confronti della crescita
economica e rappresenta lipotesi di partenza della teoria dell’ELG
(Siliverstovs e Herzer, 2007).

Gli effetti indiretti dell’export nei confronti della crescita sono piu di uno e
molti studiosi hanno riscontrato tali conseguenze nei loro elaborati.
L’'incremento della quota export porta a wuna rapida espansione
dell’occupazione nazionale e ad una crescita delle retribuzioni, dovuto
dall'incremento della produttivita delle aziende interne (Samuelson, 19482¢;
Dornbusch, 198027). Per una domanda che cresce esponenzialmente, il
fabbisogno di manodopera dell’economia interna aumenta di conseguenza e si
innesca cosi un circolo virtuoso nel quale i consumi nazionali crescono cosi
come benessere e condizioni produttive (Soukiasis e Antunes, 2011; Lorde,
201128).

Seconda osservazione e che in situazione di Export-led Growth, le esportazioni
diventano, col passare del tempo, sempre piu orientate verso prodotti che si
differenziano rispetto all’offerta interna dei paesi di destinazione per fattori
quali qualita, prezzo o disponibilita, cercando di mantenere un certo vantaggio
comparato (Kunst e Marin, 198929).

Alcuni paesi grazie alle particolari condizioni produttive possono esportare dei
prodotti a un prezzo nettamente inferiore rispetto agli stessi beni provenienti

da altre regioni. E’ il caso dei paesi in via di sviluppo come Cina o Pakistan che,

22 McCann (2007), Globalization, Trade and Changing Geography of New Zealand, Austarlian
Agricultural and Resource Economics Society.

23 Hesse (2008) Export diversification and Economic Growth, Commmission on Growth and
Development.

24 Andraz e Rodrigues (2010), What causes Economic Growth in Portugal: Exports or Inward
FDI? Journal of Economic Studies.

25 Soukiasis e Antunes (2011), Is Foreign Trade important for regional Growth? Journal of
Economics Studies.

26 Samuelson (1948), International trade and the equalisation of factor prices. The Economic
Journal.

27 Dornbusch (1980) Open Economy Macroeconomics.

28 Lorde (2011), Export-led Growth: A case study of Mexico. International Journal of Business.

29 Kunst e Marin (1989), On Export and Productivity: A causal Analysis. The review of
Economics and Statistics.
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sfruttando il basso costo di produzione, offrono dei beni a basso contenuto
tecnologico e con un prezzo fortemente concorrenziale con il quale le
economie mature non possono certamente competere.

Di conseguenza, I'espansione dell’export promuove quindi la specializzazione e
I'incremento della produttivita per i paesi sviluppati con un’economia matura
(Awokuse, 200839%; Andraz e Rodrigues, 2010).

Per queste nazioni diventa principale leva competitiva 'alto tasso tecnologico
contenuto nei beni prodotti internamente ed esportati la dove non e presente
un’offerta domestica con tali caratteristiche. Basti pensare alla composizione
dell’export italiano: caratterizzato dalla denominazione “Made in Italy”,
sinonimo di alta qualita e segno distintivo in molti settori, grazie alla quale il
valore totale delle esportazioni italiane ha resistito alla crisi economico-
finanziaria degli ultimi anni.

Uno sviluppo del commercio internazionale favorirebbe poi la diffusione di
esternalita positive a favore anche dei settori non coinvolti nell’export (Feder
198331). Tra le fonti di questa conoscenza condivisa troviamogli incentivi per
uno sviluppo tecnologico, un miglioramento del management e uno scambio di
knowledge con i mercati esteri (Chuang, 199832).

Come abbiamo detto all'inizio del capitolo, 'importanza dello studio del
rapporto tra export e crescita, ha condizionato anche le strategie politiche
commerciali di un paese.

Infatti, la gran parte degli studi che appoggiavano la teoria dell’ELG,
sottolineavano l'importanza delle politiche commerciali nazionali per lo
sviluppo economico di un paese. Una bilancia commerciale positiva e ritenuta
fondamentale per poter mantenere un positivo trend di crescita economico:
deve essere prioritario quindi I'intervento dello Stato a supporto delle attivita

commerciali internazionali delle aziende interne per competere a livello

30 Awokuse (2008), Trade Openness and Economic Growth: is growth export-led or import-
led? Applied Economics.

31 Feder (1983), On Export and Economic Growth. Journal of Development Economics.

32 Chuang (1998) Global Shape Information Modeling, Applied Economics.

12



globale e per mantenere in crescita il GDP nazionale (Jung and Marshall,
195833; Greenaway e Sapsford, 19943%; Riezman, 19963%).

Questa spinta all’export incentiva anche un incremento degli investimenti,
soprattutto per le nazioni sviluppate.

Per giungere a un riposizionamento di mercato, da una produzione di beni
non-tradable ad una con un maggiore indice tecnologico o di pregio, sono
necessari investimenti strutturali e una riallocazione delle risorse verso
I'innovazione e la ricerca. (Krugman, 198736, Havyrlyshyn, 199837; Romer,
199038; Feder, 198137).

Anche grazie agli investimenti richiesti per affrontare adeguatamente 'export,
viene quindi promossa la specializzazione della produzione, innalzando il
livello medio della produttivita e promuovendo una crescita delle competenze
dei lavoratori oltre ad un potenziamento nel campo della ricerca e
dell'innovazione (Caves, 197040; Krugman, 198741; Lucas, 1988%2; Rivera e
Romer, 199343).

Gli investimenti e gli sforzi orientati all'incremento delle esportazioni
permettono di aumentare la competitivita dei paesi stessi, di esplorare mercati
prima non considerati e di contribuire a un ulteriore aumento dello sviluppo

tecnologico e gestionale della produzione e della distribuzione commerciale

** Jung e Marshall (1985) Exports, Growth in the developing countries. Journal of Development
Economies.

34 Greenaway e Sapsford (1994), What does liberalisation do for exports and growth? Review
of World Economics.

35 Riezman (1996), The Engine of Growth or its Handmaiden? A Time-Series Assessment of
Exporth-led Growrh. Empirical Economics.

36 Krugman (1987), Adjustments in the World Economy, National Bureau of Economic
Research Working Papers.

37 Havyrlyshyn (1998), Recovery and Growth in Transition Economies.

38 Romer (1990) Economic Integration and Endogenous Growth, NBER Working Papers.

39 Feder (1981), On Eport composition and Growth, Journal of Development Economics.

40 Caves (1970) The technology factor in international trade. Universities National Bureau
Conference.

41 Krugman (1987) Is Free Trade Passe? Journal of Economic Perspective.

42 Lucas (1988) On the mechanics of economic development. Journal of Monetary Economics.

43 Rivera e Romer (1993) New Goods, Old Theory, and the Welfare Costs of Trade Restrictions.
NBER Working Papers.

13



(Ramos, 20014%; Awokuse, 2008; Andraz e Rodrigues, 2010, Coe e Helpman,
19954; Keller, 200446).

Spinte da queste motivazioni, le aziende che vedono nell’export una via di
sviluppo commerciale e di incremento produttivo sono portate ad investire
nelle nuove tecnologie e nell'innovazione come strategia per mantenete un gap
positivo con le altre nazioni, incontrando la domanda mondiale di beni ad alto
contenuto tecnico e continuando a sfruttare le economie di scala a livello
globale (McCann, 200747; Kali, 200748).

Altri affermano poi come l'incertezza e la volatilita del commercio globale
spinga le compagnie, soprattutto quelle con una considerevole quota export, a
una piu attenta e efficiente gestione degli investimenti e della programmazione
produttiva e nella distribuzione (Dawe, 19964°).

Di riflesso, queste considerazioni contribuiscono alla crescita dell’economia di
un paese.

Alcuni studiosi poi affermano come un incremento delle esportazioni conduca
a un rilassamento del vincolo di cambio che consentire l'importazione di
capitali necessari e beni intermedi alla produzione interna, ampliando cosi le
possibilita produttive dell'economia (Grossman e Helpman, 199159; Voivodas,
197351).

Da queste considerazione, appare chiamo come, secondo la teoria dell’ELG, gli
effetti indiretti del’'aumento delle esportazioni nei confronti della produttivita

siano molteplici.

44 Ramos (1991), Exports, imports and economic growth in Portugal. Business School di
Coimbra.

45 Coe e Helpman (1995), Internationa R&D Spillovers and Institutions.

46 Keller (2004), International Technology Diffusion, Journal of Economic Literature.

47 McCann (2007), Firm Innovation: The Influence Of R&D Cooperation And The Geography Of
Human Capital Inputs, Monash University, Department of Economics.

48 Kali (2007), Trade Structure and Economic Growth, jJournal of Economic and Trade
Development.

49 Dawe (1996) A new lok at the effects of export instability on investment and growth. World
Development.

50 Grossman e Helpman (1991), Trade, Knowledge Spillovers and Growth. European Economic
Review.

51 Voivodas, C. 1973 Exports, foreign capital inflows and economic growth, Journal of
International Economics.
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Rimane importante sottolineare come questi effetti si manifestino in maniera
diversa da nazione a nazione, in base alle caratteristiche proprie della
particolare economia (Hart, 198352).

Viene qui sotto rappresentato 'effetto come, secondo la teoria dell’ELG, le
esportazioni hanno un influenza positiva nei confronti della crescita economica

di un paese.

- economie di scala
- miglior processo produttivo
- specializzazione tecnologica
A Export p g A Growth
- investimento ricerca innovazione
- conoscenza condivisa

- aumento occupazione e salari

Per alcuni esperti del settore poi, I'evoluzione del ciclo di vita dell’economia di
un paese e trainata da come le esportazioni cambiano nel tempo (Cornwall,
197753; Yarborough, 199454).

Seguendo questa ipotesi € percio possibile paragonare I’evoluzione industriale
all’evoluzione dell’export: nel primo stadio troviamo un’esportazione che si
basa prettamente su beni primari con un basso contenuto tecnologico, con
scarsi investimenti in innovazione o ricerca, caratteristiche di un’economia in
via di sviluppo.

Per poi passare a una evoluzione del processo produttivo che si conclude con
I'esportazione di beni dotati di un maggiore contenuto qualitativo,
promuovendo di riflesso uno sviluppo tecnologico, investimenti in ricerca e

innovazione e portando ad un miglioramento delle condizioni dei lavoratori:

52 Hart (1983) The Phillips Curve and Cyclical Manhour Variation, Oxford Economic Papers.

53 Cornwall (1977) A Demand and supply analysis of Productivity growth. Structural Cange
and Economic Dynamics.

54 Yarborough (1994), The Globalization of Trade: What is changed and why?. The Political
Economy of Globalization.
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tratti di un economia matura che ha gia attraversato uno sviluppo produttivo,
commerciale, sociale.

Cornwall e Yarborough affermavano quindi che I’evoluzione delle esportazioni
di un paese “trainasse” lo sviluppo dell’economia a cui appartenevano,
condizionandola nei cambiamenti e adattamenti al mercato mondiale e

definendo le caratteristiche della produzione.

La prima volta che trovo dimostrazione questa teoria fu negli anni Sessanta,
quando emerse un nuovo trend rivolto all’export, che prendeva il posto del
modello “import-subsitution-industrialization” (ISI) che lo precedeva e che
aveva dominato le politiche di sviluppo economico nei trent’anni dopo la Prima
Guerra Mondiale.

La Strategia di Sviluppo Industriale ISI era basata sulla sostituzione dei beni di
consumo importati con prodotti dell'industria interna. La protezione
dell'industria nazionale era attuata attraverso I'adozione, da parte dello Stato,
di dazi alle importazioni e con il sostegno diretto ai settori produttivi interni,
considerati strategici.

Come precedentemente descritto, dopo questa parentesi protezionistica, negli
ultimi decenni abbiamo vissuto una vertiginosa diffusione del paradigma del
ELG. Lo sviluppo di questo modello ha attraversato pero diverse fasi con
tempistiche e modalita differenti nelle diverse aree del globo.

[ pionieri di una strategia economica che puntava sull’export furono Germania
e Giappone a cavallo degli anni '50 e ’60.

Negli anni '70 i primi paesi emergenti che si avvicinarono alla teoria economica
ELG furono le “quatto tigri asiatiche”: Sud Corea, Taiwan, Hong Kong e
Singapore.

Negli anni '80 e '90 la diffusione dell’ELG continuava 'espansione nei paesi
asiatici, con Thailandia, Malesia, Indonesia, e diffondendosi nell’America
Latina, in Messico.

L’attuale leader mondiale delle esportazioni, la Cina, comincio soltanto nel

ventunesimo secolo ad attuare una politica di crescita basata sulle
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esportazioni; malgrado il ritardo rispetto le altre potenze economiche
mondiali, gli effetti positivi della ELG hanno permesso all’economia cinese di
diventare una potenza mondiale con un ruolo determinante nel commercio
globale.

Il modello del “Export-Led Growth”, si e manifestato in aree geografiche
diverse e distanti tra loro, in tempi e con modalita differenti 'uno dall’altra.

La diversa evoluzione & dovuta, da una parte, alle circostanze globali che si
sono venute a creare negli anni e, dall’altra parte, dalle particolari condizioni

economiche-sociali dei diversi stati.

L’evoluzione dell’Export-led Growth é stata caratterizzata da quattro stage
(Palley, 201153).

Il primo, che copri il periodo dal 1945 al1970, vide protagoniste Germania e
Giappone che adottarono un atteggiamento di rafforzamento dell’export
sfruttando, tra le altre cose, il tasso di cambio favorevole rispetto alle altre
monete. Nellimmediato dopoguerra le due nazioni, che attraversavano un
periodo di ricostruzione politica ed economica, trovarono nell’export un
ottimo alleato per incrementare il volume della produzione, il quale divento
anche un elemento per la ricostruzione post-bellica. Uno dei fattori
determinanti risulto essere I’economia di scala nel settore manifatturiero.
Quest’approccio venne rapidamente replicato dalle altre nazioni dotate di
economie evolute, le quali intravidero nell’export un’opportunita di crescita
sull’onda anche della crescente apertura a scambi commerciali da parte di

molti altri Paesi.

Il secondo stage si contraddistinse per I'ingresso delle quattro “tigri asiatiche”
nel commercio globale (1970-1985).
Anche in questa occasione si rivelo determinante il tasso di cambio debole e

quindi favorevole ai quattro paesi orientali per esportare i propri prodotti.

55 Palley, 2011: The rise and the fall of Exporth-led Growth. New American Foundation.
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Oltre a cio, emerse una necessita di acquisire un bagaglio tecnologico adeguato
per incontrare la domanda dei paesi maggiormente sviluppati.

Il gap venne colmato, certo non senza difficolta, sfruttando la “mobilita
tecnologica” che caratterizzava questo periodo e che permetteva un costante e
veloce flusso di informazioni tra un area e I'altra e tra un paese e 'altro.

Nel terzo stage, individuabile dal 1985 al 1999, assistemmo alla
trasformazione di alcune aree del globo in vere e proprie piattaforme
produttive delle maggiori multinazionali mondiali. Alcuni paesi, caratterizzati
da un basso costo del lavoro e da condizioni produttive favorevoli, non
sviluppavano un proprio tessuto economico, bensi vennero “sfruttate da
grosse aziende estere”.

In questo periodo, in cui nacque la cosiddetta globalizzazione, le distanze
spaziali andarono pressoché ad annullarsi e divento percorribile, per le
multinazionali, uno sviluppo aziendale oltre confine.

Un’economia globale sempre piu in grado di integrare le diverse aree
economiche del mondo sposto la competitivita dal piano nazionale al piano
mondiale e furono le multinazionali che, sfruttando gli investimenti diretti
esteri (IDE), cavalcarono I'onda dell’Export-Led Growth.

Per meglio capire quanto spiegato nel terzo periodo, risulta rappresentativo
I'esempio del Messico.

Con il trattato di libero scambio nordamericano NAFTAS¢ del 1992, il territorio
messicano, con un’economia sottosviluppata rispetto ai piu maturi Stati Uniti e
Canada, divenne la destinazione ideale per molte multinazionali statunitensi o
canadesi che sfruttarono le condizioni produttive convenienti e, allo stesso
tempo, il libero flusso di capitali e prodotti nell’area nordamericana.

Il terzo stage dell’ELG segno l'inizio della delocalizzazione industriale e della
globalizzazione commerciale.

Emerse in questo contesto I'importanza di una partnership tra stati sviluppati

e altri in via di sviluppo, fra multinazionali e istituzioni governative locali.

56 [1 North American Free Trade Agreement (Accordo nordamericano per il libero scambio).
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[l reale obiettivo, tuttavia, non era quello di creare uno scambio tradizionale
ma individuare una piattaforma di produzione dalla quale poter esportare nei

paesi sviluppati del mondo. Il Messico, in questo contesto, ne € un esempio.

Figura1 Esportazioni e GDP del Messico dal 1972 al 2013
Fonte Dati: World Bank Data
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Come si puo osservare dal grafico sopra esposto, gli anni immediatamente
successivi al patto economico NAFTA furono caratterizzati da un aumento
vertiginoso delle esportazioni rispetto alla produzione totale. Oltre a cio anche
'output totale nazionale incremento rapidamente e questo testimoniava come,
anche in questo caso, incremento dell’export e crescita economica andarono di
pari passo.

Ricordiamo pero il fatto che, cio nonostante il GDP del Messico abbia avuto un
incremento sostanziale, tale struttura commerciale, non permise allo stato del
centroamerica di sviluppare un proprio tessuto economico indipendente dalle
multinazionali estere, rendendo quindi la propria produzione dipendente dagli
altri stati membri del NAFTA.

Il quarto stadio e un’estensione dello stage precedente e I'evoluzione

dell’economia cinese puo essere presa come dimostrazione.
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Inizialmente, anche la Cina fu preda di una pesante delocalizzazione da parte di
grosse multinazionali europee e americane ma, a differenza del Messico, adotto
alcuni aggiustamenti.

Per prima cosa la Cina mantenne alti i dazi alle importazioni che risultarono
molto sbilanciati rispetto a quelli alle esportazioni; in secondo luogo il basso
tasso di cambio venne mantenuto tale grazie all'intervento dello Stato; infine
venne promossa la creazione di una base tecnologica nazionale, cercando di
convincere le multinazionali (MN) estere, che manifestavano l'intenzione di
trasferire alcuni stabilimenti di produzione in Cina, a condividere il know-how
tecnologico con le aziende cinesi.

Questo scambio forzato d’informazioni rappresentd una sorta di prezzo da
pagare per le MN, le quali pero ebbero la possibilita, da una parte, di produrre
a condizioni nettamente favorevoli e, dall’altra, di spartire i costi di

investimento con le imprese cinesi.

Tabella 2. Proprieta aziende cinesi - esportazioni
Dati: Manova&Zhang, 2008

Proprieta Stato Privata Joint-ventures Estera

Esportazioni 10.3% 13.1% 26.3% 50.4%

La tabella qui sopra illustra quale sia l'origine produttiva delle esportazioni
dalla Cina (dati aggiornati al 2005).

Come si puo notare la maggior parte delle esportazioni cinesi del 2005 sono
opera di joint-ventures (26.3%) e di aziende estere (50.4%).

Questi dai testimoniano come sia stato cruciale, per lo sviluppo dell’economia
cinese principalmente basata sulle esportazioni, una collaborazione e uno

scambio reciproco di informazioni tra imprese locali e MN estere.
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Figura 2: Tasso di crescita esportazioni e GDP, Cina, 1990-2013.

Fonte dati: World Bank Data
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Sopra € stato proposto I'andamento della crescita dell’export e dell’output
totale della Cina nel periodo 1980-2013.
Qui sotto invece, il valore in miliardi di US $ del GDP cinese e del valore totale

delle esportazioni nazionali per lo stesso periodo.

Figura 3: Valori in USA $, esportazioni e GDP, Cina, 1990-2013.
Fonte dati World Bank.
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Nel 1992 la quota di esportazioni della Cina rispetto al proprio GDP era del
8,4% e il GDP era rilevato a circa 203 miliardi di dollari statunitensi. Nel 2012,
dopo vent'anni, la percentuale dell’export si e portata al 27% mentre il GDP ha

superato gli 8 bilioni di dollari statunitensi.

1.2 Metodi d’indagine della correlazione tra export e GDP

La relazione che lega il volume delle esportazioni e la crescita economica di un
paese e stata soggetto di molti dibattiti in tema di sviluppo,
d’internazionalizzazione e di commercio globale, per molti decenni.

[ primi studi, condotti tra gli anni '60 e gli anni '70 rientrano nella tipologia
“cross-country analysis”>7 (Porter, 1978%8; Tyler, 198159 Kavoussi, 1984¢;
McNab e Moore, 199861).

Queste analisi confermavano quasi all’'unanimita una correlazione positiva tra
export e output delle nazioni prese in esame. Rapporto di causalita
particolarmente forte se soggetto dello studio erano nazioni in via di sviluppo
con un altro tasso di crescita economica e con una bilancia commerciale
nettamente incline all’export.

Esse pero assumevano, senza adeguatamente dimostrare, che I'export avesse
un effetto positivo sul’aumento della produzione nazionale e non
consideravano il fatto che questa correlazione positiva tra le due variabili
potesse essere compatibile in entrambe le direzioni.

Alcuni, consideravano questa metodologia di studio troppo semplicistica e
limitativa dato che gli effetti delle esportazioni nei confronti della crescita

economica potrebbero essere differenti da nazione a nazione e in un’analisi del

57 Analisi econometrica transnazionale.

58 Porter (1978), Export and Growth: An Empirical Re-Investigation, journal of Development
Economics.

59 Tyler (1981), Growth and Export Expansion in Developing Countries: Some Empirical
Evidence, Journal of Development Economics.

60 Kavoussi (1984), Exporth Expansion and Economic Growth. Journal of Development
Economics.

61 McNab e Moore (1998), trade Policy, Export Expansion, Human Capital and Growth. Journal
of International Trade and Economic Development.
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tipo cross-country, che considera piu paesi allo stesso tempo, importanti
differenze parametriche potevano nascondersi anche quando il campione
appariva omogeneo a prima vista (Sonedda, 1996¢%; Chow, 1987¢3; Bahmani-
Oskooee, 199164).

In risposta a tali critiche, il secondo gruppo di studi ricercava il rapporto
causale tra esportazioni e sviluppo economico per singoli paesi utilizzando il
Granger causality test®>. Test che potevano indicare con maggiore precisione
se era presente un rapporto di correlazione e causalita tra le serie e, nello
specifico, quale delle due condizionasse I'altra (Jung e Marshall, 1985; Chow,
1987; Love, 1994%%; Riezman, 1996).

Tra questi studi, condotti con il test di causalita, erano presenti pero alcuni casi
in cui non emerse una correlazione, tra export e crescita del GDP, riconducibile
alla teoria ELG. Siriteneva che il problema fosse il fatto che, usando modelli di
differenziazione stazionari di primo livello, non si prendevano in
considerazione le possibili correlazioni spurie, condizionando percio il
risultato dell’analisi (Al-Yousif, 199767).

Per ovviare a tale inconveniente prese forma un terzo gruppo di studi che si
caratterizzavano per l'uso di tecniche di cointegrazione per esaminare la
relazione di lungo periodo tra export e crescita economica, anche per una
nazione presa singolarmente (Love e Chandra, 200468; Bahmani-Oskooee e

Oyolola, 200799).

62 Sonedda (1996), Commercio Internazionale e Crescita Economica nei casi della Corea del
Sud e delle Filippine: un analisi econometrica di causalita. Department of Economics, University
of Warwick.

63 Chow (1987), Causality between Exporth Growth and Industrial Development, journal of
Development Economics.

64 Bahmani-Oskooee (1991), Export, Growth and Causality in LDCs: A Re-Examination. Journal
of Development Economics.

65 Appendice Tecnica A.

66 Love (1994), Testing Export-led Growth in South Asia. Journal of Economic Studies

67 Al-Yousif (1997), Export and economic growth: some empirical evidence from the Arab Gulf
Countries. Economic Papers.

68 Love e Chandra (2004), Testing Export-Led Growth in India, Pakistan and Sri Lanka Using a
Multivariate Framework. Journal of the Manchester School.

69 Bahmani-Oskooee e Oyolola (2007), Export Growth and Output Growth: An Application of
Bouns Testing Approach. Journal of Economics Finance.
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La metodologia di cointegrazione di Johansen & quella a cui hanno fatto
riferimento la maggior parte degli studi che rientrano in questo terzo gruppo.
A differenza dal test di Granger, utilizzando il test di Johansen non é necessario
imporre a priori '’endogeneita e I'esogeneita delle variabili e puo essere
applicato anche in un contesto non bivariato.

Questa metodologia permette di ottenere la stima di un sistema di equazioni
evitando cosi il problema della correlazione contemporanea tra variabili
indipendenti ed errori la cui immediata conseguenza é una distorsione delle
stime ottenute con il metodo dei minimi quadrati ordinari (OLS)7°.

Johansen, attraverso il metodo di massima verosomiglianza, ha sviluppato un
approccio basato sulla stima di tutti i distinti vettori di cointegrazione che
possono esistere tra un insieme di variabili.

Gli studi condotti utilizzando quest'ultimo metodo d’indagine, suggerisco come
nella maggior parte dei paesi in via di sviluppo esiste una connessione di lungo
periodo tra export e output, e che il rapporto di causalita parte dall’export
verso l'output totale in alcuni casi, mentre in altri casi il legame causale e
bidirezionale.

Secondo alcuni esperti, un limite a questi elaborati e il fatto di avere un
campione associato di piccola dimensione e 'utilizzo della serie storica di un
solo paese, fattori che riducono la forza del risultato del test in senso assoluto
(Reppas e Christopoulos, 200571; Sahoo, 200772; Bahmani-Oskooee, 200573).
Per questo motivo, il quarto gruppo di elaborati che hanno trattato la
correlazione tra esportazioni e GDP hanno impiegato il metodo Panel di
cointegrazione per esaminare le ipotesi di partenza dell’ELG.

[ test Panel hanno un potere di analisi maggiore per la loro capacita di

esaminare differenti serie temporali in sezioni dimensionali trasversali di dati,

70 Appendice tecnica B.

71 Reppas e Christopoulos (2005), The export-output growth nexus: Evidence from African and
Asian countries. Journal of Policy Modeling.

72 Sahoo (2007), Export-led Growth in South Asia. International Economic Journal.

73 Bahmani-Oskooee (2005), Openess, size and the saving-investment relationship. Economic
System.
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prendendo in considerazioni nazioni differenti per locazione, storia e
condizioni, per un orizzonte temporale, con un’unica analisi.

In questo gruppo di studi troviamo soltanto quattro elaborati e i risultati non
sono univoci. Lo studio di Bahmani-Oskooee e quello di Reppas e
Christopoulos hanno portato alla conclusione che il rapporto di causalita sia
unidirezionale del tipo Growth-led Export, mentre I'analisi condotta da Sahoo
conferma la teoria dell’Exporth-led Growth; infine Jun afferma che il rapporto
di causalita sia bidirezionale tra export e GDP.

Da sottolineare come la maggior parte degli studi condotti con l'obiettivo di
trovare quale fosse il rapporto di causalita tra export e GDP abbiano utilizzato

il test di Granger causality.

1.3 Alcuni studi empirici condotti

Nicholas Kaldor (1962)74, fu uno dei primi studiosi che cercava di spiegare il
perché le economie avessero tassi di crescita diversi e quali fossero i fattori che
condizionassero la crescita di un paese.

Ricercando tali meccanismi, colse una stretta correlazione tra tasso di crescita
della produzione manifatturiera e tasso di crescita del reddito.

Negli ultimi vent’anni della sua vita, Kaldor cerco di formulare una teoria che
spiegasse i diversi trend di crescita economica; dapprima ritenne il settore
manifatturiero come componente maggiormente significativa, poi giunse ad
indicare le esportazioni come fattore cruciale per giustificare un trend
economico positivo.

Nel 1975, un economista della Kent University, Anthony Thirlwall7>, contribui

allo sviluppo della teoria di Kaldor, affermando che se I’equilibrio nella bilancia

74 Nicholas Kaldor (1962) A new model of Economic growth.

“Leggi di crescita di Kaldor”. Queste sono 1. la crescita del GDP ¢ positivamente collegata alla
crescita del settore manifatturiero. 2. la produttivita del settore non-manifatturiero &
positivamente collegato al settore manifatturiero. 3.la produttivita del settore manifatturiero
e positivamente collegato al settore manifatturiero.
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dei pagamenti di una nazione € sul lungo periodo, allora il tasso di crescita di
un paese, in rapporto a quello del resto del mondo, dipende dal rapporto tra
I'elasticita, rispetto al reddito nazionale, delle sue esportazioni e delle sue
importazioni. Questo postulato prede il nome di “legge di Thirlwall”.

Tra i molti che hanno seguito il lavoro di Kaldor, troviamo Michael Michaely7¢,
che, gia nel 1977, evidenziava la correlazione positiva tra tasso medio di
crescita di un economia e aumento della proporzione delle esportazioni
rispetto il GDP.

Il professor Michaely sottolineava come, nei decenni dopo la guerra, la politica
dello sviluppo alimentata dalle importazioni, adottata dalla maggior parte dei
paesi, veniva progressivamente sostituita con un forte incentivo alle
esportazioni come volano della crescita.

Michaely si rifaceva e prendeva spunto da studi precedenti su come le due
variabili, export e sviluppo economico, godessero di una certa dipendenza
I'una dall’altra (Emery, 196777 ; Maizels, 196878 ; Kravis, 197079).

Per primo precisava come l'unita di misura piu adatta per evidenziare una
correlazione non fosse il livello di esportazioni assoluto, bensi la proporzione
di export su GDP (exp/GDP). Questo veniva raffrontato con il trend della
crescita economica, rappresentato da tasso di cambiamento del GDP (GDP%).
Ipotizzava inoltre che la correlazione fosse tanto piu stretta quanto elevato
fosse il trend di crescita dell’economia di un paese. Affermava cioe che la
crescita economica fosse maggiormente accelerata dalle esportazioni nei paesi
i quali attraversavano un periodo di transizione associato
all'industrializzazione.

La ricerca del Professore era limitata ai paesi meno sviluppati. Venivano cosi

correlate la media del tasso di crescita del GDP, la media del tasso di crescita

75 Thirlwall (1975), Kaldor’s 1970 Regional Growth Model Revisited. School of Economics
Discussion Papers.

76 Michael Michaely (1977) “Export and growth, an empirical investigation”. Journal of
Development Economies.

77 Emery (1967), The relation of Export and Econoic Growth.

78 Maizels (1968), Export and Economic Growth of Developing Countries. Cambridge University
Press.

79Kravis (1970), Trade as Handmaiden of Growth : Similarities between the Nineteenth and
Twentieth Centuries. Economic Journal.
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della percentuale di esportazioni su GDP e la media della percentuale di
esportazioni su GDP nel periodo 1950 - 1973, per i 41 stati in fase di sviluppo.
Si cercava di dimostrare, innanzitutto, come un incremento della proporzione
delle esportazioni sul GDP potesse influenzare positivamente lo sviluppo
economico di un paese.

Tabella 1: Esportazioni e tasso di crescita, dati in percentuale 1950-1973.
Fonte dati: “Export and growth, an empirical investigation” Michaely 1977.

tasso di tasso di tasso di tasso di
crescita crescita crescita crescita
livello annuale annuale livello annuale annuale
medio medio medio medio medio medio
[exp/GDP] [exp/GDP] GDP [exp/GDP] [exp/GDP] GDP
1 Algeria 24.3 1.62 3.19 21 Korea 7.4 15.05 5.04
2 Argentina 10.5 0.26 2.18 22 Malawi 23.7 0.42 3.2
3 Bolivia 19.7 1.33 1.05 23 Malta 52.9 0.64 4.34
4 Brazil 8.7 -1.4 3.76 24 Mauritius 45.1 1.38 0.53
5 Burma 21.3 -5.06 2.5 25 Nicaragua 27.3 3.53 3.12
6 Chile 14.0 -0.14 1.34 26 Nigeria 14.7 -0.83 3.61
7 Colombia 18.3 -0.86 1.83 27 Panama 36.6 -0.53 3.42
8 Cyprus 25.7 4.37 4.16 28 Paraguay 14.7 0.21 1.91
9 Equador 18.0 1.98 1.94 29 Philippines 15.8 0.82 3.16
El
10 Salvador 20.3 2.65 1.99 30 Portugal 20.5 1.82 6.02
11 Ethiopia 9.0 6.16 2.35 31 Spain 10.8 9.02 5.45
12 Gambia 41.5 1.42 2.14 32 SriLanka 30.5 -1.06 1.61
13 Ghana 22.3 0.51 1.06 33 Taiwan 19.3 7.31 6.07
14 Greece 10.8 4.6 6.42 34 Tanzania 23.7 1.57 3.03
15 Guatemala 16.0 2.72 2.11 35 Thailandia 19.1 0.23 3.6
16 India 5.7 -1.07 1.62 36 Turkey 5.6 2.15 3.79
17 Indonesia 12.9 2.46 2.2 37 Uganda 21.5 -0.18 1.03
Upper
18 lIraq 46.4 -2.05 4.22 38 Volta 7.7 0.09 0.34
19 Israel 18.1 7.13 5.29 39 Uruguay 13.5 19 -0.59
20 Kenya 26.4 1.83 2.05 40 Yugoslavia 15.4 4.71 5.25
41 Zaire 515 -1.1 2.28

Michaely sosteneva che I'indice di connessione tra tasso di crescita di export e
PIL era maggiore quanto maggiore fosse il tasso di crescita delle esportazioni
negli ultimi anni. Si evidenzio che per gli stati in cui le esportazioni crescevano
a velocita maggiore, la correlazione tra export e andamento della crescita

economica era piu chiara. Rielaboro cosi la sua ipotesi di partenza, dove
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indicava nel tasso di crescita del GDP la variabile da cui dipendeva la
correlazione tra esportazioni e GDP.

Il coefficiente di correlazione per ranghi di Spearman®® tra tasso di crescita del
GDP e del exp/GDP trovato da Michaely (colonna 2 e 3 Tabella 1), peri 41 stati
analizzati, risulto essere positivo, precisamente per 0.380, con significativita
all’1%%31, mentre il coefficiente di Pearson 0.48082,

Questi test confermavano l'ipotesi di partenza che vedeva l'incremento
dell’export come volano della crescita economica.

Michaely evidenziava come tra le 7 nazioni con il tasso di crescita maggiore
(Grecia, Taiwan, Portogallo, Spagna, Israele, Yugoslavia e Korea) soltanto il
Portogallo non faceva anche parte degli stati con un alto tasso di crescita delle
esportazioni. Inoltre, soltanto I'Etiopia, che vantava un tasso di crescita
dell’export molto elevato nel periodo esaminato, non aveva una performance
altrettanto buona per quanto riguardava la crescita del GDP.

Questa prima analisi dimostrava come una crescita del volume delle
esportazioni provocasse, nella maggior parte dei casi, un aumento del GDP.
Veniva notato poi come la correlazione di cui stiamo parlando € piu forte per le
nazioni che hanno gia attraversato una prima fase di crescita economica.

A tal proposito Michaely propose di dividere le 41 nazioni in due gruppi: uno
formato da 23 stati nei quali il reddito procapite superasse soglia 300 dollari
(con riferimento 1972) e un secondo gruppo di 18 nazioni dove il reddito
procapite non arrivasse a questa soglia.

Nel primo gruppo il coefficiente tra le due variabili trovato fu 0.523, con
significativita per 1%, mentre nel secondo gruppo risultdo essere negativo,
precisamente -0.04.

Venne cosi dimostrato come la crescita economica subisse l'effetto delle
esportazioni maggiormente nei paesi che avevano gia raggiunto un livello

minimo di sviluppo.

80 Indice di correlazione per ranghi di Spearman & una misura statistica non parametrica di
correlazione.

81 T-student.

82 Indice che esprime una eventuale relazione lineare tra due variabili.
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Terza considerazione fu quella di vedere se la proporzione di exp/GDP
(colonna 1, tabella 1) avesse una correlazione piu stretta con il tasso di crescita
di GDP, rispetto a quanto evidenziato prima tra tasso di crescita di exp/GDP
(colonna 2, tabella 1) e tasso di crescita del GDP. In questo caso il coefficiente
per ranghi di Spearman, per le due serie storiche, risultava essere -0.326,
quindi negativo, con significativita al 2.5%.

Il risultato di questo test evidenzia come la proporzione di esportazioni su GDP
non riesce a giustificare un incremento del GDP, come invece riesce a fare il
tasso di crescita di tale proporzione exp/GDP.

Una delle ipotesi di partenza, che indicava una correlazione tra esportazioni e
crescita economica piu stretta per le nazioni con maggiore propensione
all’export, non trovava dimostrazione in quest’'ultima analisi condotta da

Michaely.

Questo scritto fu ripreso, tra gli altri, da Bela Balassa (1976)%3, il quale
approfondi I'analisi della correlazione tra esportazioni e 'output visto finora,
osservando le conseguenze dell'incremento delle esportazioni sulla crescita
della produzione nazionale al netto dell’export, anziché al lordo.

Cercava cosi di evidenziare quali fossero gli effetti indiretti delle esportazioni
sui cambiamenti dei costi e dei guadagni.

Nel suo studio del 1976, prese in esame la connessione dell’output con il
rapporto incrementale delle exp/GNP8 e con gli incrementi del rapporto
exp/GNP.

Il primo per evidenziare quanto velocemente cresceva il GNP spinto dalle
variazioni del rapporto exp/GNP, il secondo per vedere se gli incrementi in
senso assoluto del rapporto exp/GNP avessero una correlazione maggiore con
le variazioni di output.

Il periodo di riferimento e 1960-1973, diviso in due sotto-periodi 1960-66 e

1966-73; gli stati presi d’esame sono i 23, gli stessi indicati da Michaely, con un

63 Bela Balassa (1976), Export and Economic Growth, Journal of Development Economies.
84 GNP Gross National Product.

29



reddito procapite superiore ai 300 dollari. L’analisi e stata poi effettuata anche
per il solo settore manifatturiero, le quali esportazioni erano considerate,
inizialmente da Kaldor, come il motore principale dello sviluppo economico.

Tabella 2: Coefficienti di correlazione tra export e crescita output di Balassa.
Fonte: “Export and economic growth” , Balassa, 1976.

settore manifatturiero totale
1960-66 1966-73 1960-73 1960-66 1966-73 1960-73

crescita export - tasso 0.400 0.846 0.709 0.822 0.934 0.888
crescita output (0.112)  (0.001) (0.008) (0.001) (0.001) (0.001)
crescita export - tasso

crescita output(al netto 0.178 0.800 0.738 0.482 0.765 0.770
export) (0.301) (0.002) (0.005) (0.067)  (0.004) (0.003)
rapporto incrementale

exp/output - tasso 0.873 0.682 0.809 0.708 0.847 0.813
crescita output (0.001) (0.011) (0.002) (0.008) (0.001) (0.002)

rapporto incrementale
exp/output - tasso

crescita output(al netto 0.251 0.709 0.800 0.036 0.688 0.582
export) (0.229)  (0.008) (0.002) (0.458) (0.010) (0.031)
incrementi rapporto

exp/output - tasso 0.309 0.518 0.482 0.565 0.808 0.776
crescita output (0.178)  (0.052) (0.067) (0.035) (0.002) (0.003)
rapporo medio

exp/output - tasso 0.843 0.636 0.746 0.327 0.767 0.703
crescita output (0.001) (0.018) (0.005) (0.163) (0.003) (0.008)

Anche Balassa utilizzava qui il coefficiente di correlazione a ranghi di
Spearman per misurare la consequenzialita tra esportazioni e crescita
dell’output (tra parentesi e riportato indice significativita t-student) ma, come
dicevamo in precedenza, non si ferma allo studio del tasso medio di crescita
del rapporto exp/GNP; include il rapporto incrementale exp/output rapportato
al tasso di crescita dell’output totale e al netto della quota export, oltre agli
incrementi della proporzione exp/output confrontati anch’essi con i tassi di
crescita dell’'output totale e netto.

Ovviamente, essendo l'export una componente positiva del GDP, la
correlazione tra esportazioni e output al netto dell’export € inferiore rispetto a

quella tra esportazioni e output totale, sia nel primo che nel secondo periodo.
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Al tempo stesso si puo osservare come l'incremento del commercio
internazionale conduca a effetti indiretti positivi.

Emerge un comune trend di crescita dei coefficienti tra primo e secondo
periodo sia per il settore manifatturiero, sia per la totalita dell’economia dei
paesi analizzati. Il Professore giustificava, almeno in parte, quest'andamento
con un relativo basso livello delle esportazioni nel settore manifatturiero in
molte nazioni all'inizio del periodo considerato.

La sola eccezione, poi, e rappresentata dalla correlazione tra export e output
generale, la quale e superiore a quella tra export e output manifatturiero.

Ci sentiamo di affermare che lo studio del Professor Balassa confermi quanto
prima evidenziato da Michaely e Kaldor, rafforzando la connessione tra

incremento dell’export e crescita dell’output di una nazione.

In riferimento al primo principio della ELG che conferisce all’apertura
commerciale un effetto positivo sul volume produttivo, si e espresso Francisco
Ribeiro Ramos®.

L’elaborato del Professore analizzava, attraverso il test di “Granger-
causality®®”, la correlazione tra esportazioni, importazioni e crescita economica
del Portogallo nel periodo 1865-1998. I risultati empirici non confermavano
pero casualita unidirezionale tra le variabili considerate, suggerita dalla teoria
ELG. L’autore attribui al basso flusso di transazioni interne, la scarsa crescita
della produttivita rilevata in Portogallo, nel lasso di tempo preso in esame e,
per tal motivo, non riscontrd una correlazione unidirezionale tra esportazioni
e crescita economica.

Come abbiamo visto nello studio del Professor Michaely, infatti, soltanto il
Portogallo era tra le nazioni con il piu alto tasso di crescita economica, senza
pero risultare tra le prime come tasso di crescita dell’export, emergendo cosi

come caso isolato che non confermava la teoria dell’ELG.

85 Francisco Ribeiro Ramos,(1991) “Exports, imports and economic growth in Portugal”
Business School of Coimbra.
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Inspirati dallo studio del Professor Ramos, nel 2011 Ashiri Amiri®’, ripercorse
lo stesso tipo di analisi confrontando esportazioni, importazioni e crescita del
GDP della Francia nel periodo 1961-2006.

Venne utilizzato sempre il test di Granger casuality tra le tre componenti ma, a
differenza dallo studio di Ramos, ci si avvalse, per la prima volta, di modelli
geostatici particolari. Questi sono gli ordinari metodi utilizzati per le
previsioni e la mappatura in ambito ingegneristico, ecologico, minerario o
geologico e non era facile intuire un possibile loro utilizzo in ambito di
econometria internazionale. La particolarita dei modelli geostatici risiede nella
capacita di utilizzare simultaneamente test di casualita lineari e non.

Il risultato di questo studio sulle serie storiche francesi evidenzia una causalita
unidirezionale e di lungo periodo tra esportazioni e GDP, confermando quindi
la teoria ELG.

In questo caso, Ashiri Amiri arriva a confermare, una correlazione tra
incremento del rapporto esportazioni/importazioni e aumento del GDP

francese.

In precedenza avevamo considerato come un aumento delle esportazioni
avrebbe, tra le altre cose, condotto a un rafforzamento del tasso tecnologico
della produzione.

Jorge Miguel Andraz e Paulo Rodriguez8¥(2010) evidenziarono l'importanza
degli investimenti che contribuirono al progresso tecnico della produttivita
media interna portoghese, condizionando positivamente le esportazioni e la
produzione totale. Inoltre, export e investimenti esteri, combinati assieme, si
dimostrarono un volano per la crescita del GDP.

In un certo senso, l'introduzione dell’aspetto tecnologico da parte di Andraz e

Rodriguez, nell’analizzare la correlazione tra esportazioni e crescita

87 Ashiri Amiri (2011), Relationship between export, imports and economic growth in France:
evidence from cointegration analysis and Granger causality with using geostatical models.
Department of Economics, Lund University.

88 Jorge Miguel Andraz e Paulo Rodriguez (2010), What causes economic growth in Portugal:
export or invar FDI?, Journal of Development Countires.
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economica, fornisce una risposta al dubbio che aveva sollevato qualche anno
prima il professor Ramos, il quale non poteva affermare con chiarezza una

stretta relazione tra export e crescita GDP.

Nell'ottobre 2004, Nasim Shah Shirazie Turkhan ali Abdul Manap (1998) 8°,
intendevano analizzare la bonta delle politiche di apertura economica,
promosse da alcuni stati del Sud-Asia, per capire se queste potessero
effettivamente favorire lo sviluppo economico.

A tal proposito, hanno testato nuovamente se la teoria dell’ELG potesse essere
confermata per alcuni stati quali Bangladesh, Pakistan, Nepal, Sri Lanka e India.
Ricordiamo come quest’area del globo abbia attraversato, negli anni ‘70, un
periodo di grossa espansione economica, dovuta alla forte crescita del volume
delle esportazioni, attribuendo alle nazioni facenti parte I'appellativo di “tigri
asiatiche”.

In questo studio, i due esperti cercarono di capire se tale teoria possa essere
confermata a distanza di anni, giustificando quindi le politiche a favore delle
esportazioni promosse dai governi locali.

L’obiettivo dello studio era quello di investigare la relazione dinamica tra il
GDP, le esportazioni reali e le importazioni reali, dei cinque stati presi in
considerazione. Per '’esame della relazione di lungo periodo tra le variabili fu
utilizzato il test di cointegrazione sviluppato da Johansen, Per indicare invece
se esisteva una causalita tra le serie storiche fu utilizzato il test di Granger.

La tabella 3 mostra che I'ipotesi di non causalita di Granger dall’export al GDP
puo essere rifiutata con indice di significativita pari al 1% per il Pakistan, 5%
per il Bangladesh mentre 10% per il Nepal.

Venne cosi confermata l'ipotesi dell’ELG per questi tre stati, mentre i risultati

di questo studio non possono sostenere altrettanto per India e Sri Lanka.

89 Nasim Shah Shirazie Turkhan ali Abdul Manap (1998), Export-Led Growth hypothesis:
further econometric evidence from South Asia. International Journal of Development Research
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Tabella 3: Test di Granger multivariato.
Fonte dati: Export-Led Growth hypothesis: further econometric evidence from South Asia

variabile causalita
dipendente output export importaz
India output - 2,333 2,573
export 1,947 - 1,738
importaz 10,793 20,270 -
Pakistan output - 0,926 5,420
export 0,235 - 0,334
importaz 1,340 0,0900 -
Bangladesh output - 17,080 16,350
export 5,595 - 6,710
importaz 9,900 8,429 -
Nepal output - 8,210 8,430
export 11,945 - 7,620
importaz 24,279 26,84 -
Sri Lanka output - 8,210 8,430
export 11,945 - 7,627
importaz 24,279 26,841 -

\

Questo risultato e in linea con quanto evidenziato da altri studiosi in anni
precedenti. Anwar & Sampath (2000)% e Xu (1996)°1, giunsero alle stesse
considerazioni per I'India, mentre Abhayaratne (1996)°? per lo Sri Lanka.
Questi ultimi due studiosi, infatti, non furono in grado di sostenere la veridicita
della teoria ELG per i due paesi.

Questo studio porto poi alla luce una forte causalita tra importazioni e

esportazioni nel caso del Nepal e Bangladesh, indicando come la prima

9 Anwar e Sampath (2000) Export-led Growth or Growth Led Export Hypothesis in India:
Evidence based on Time-Frequency Approach. Department of Economics Pondicherry
University.

91 Xu (1996), On the Causality bertween Export Growth and GDP Growth: An Empirical
Reinvestigation. Review of International Economics.

92 Anoma Abhayaratne (1996) Foreign trade and economic growth evidence from Sri Lanka.
Applied Economics Letters.
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influenzasse positivamente il volume dell’export e quindi il conseguente
incremento del GDP.

Questo elaborato sostiene comunque fortemente una relazione di lungo
periodo tra importazioni, esportazioni e GDP per i cinque stati analizzati e

conferma la teoria dell’ELG per tre paesi su cinque.

Boriss Siliverstovs e Dierk Herzer?3 (2005) vollero testare le ipotesi dell’ELG
per lo stato sudamericano del Cile.

Questo e un caso di studio interessante per via della sua recente storia
economica. Negli ultimi decenni ha attraversato un significativo incremento
delle esportazioni nel settore manifatturiero, accompagnato da una crescita
economica consistente.

Le esportazioni cilene sono cresciute particolarmente negli anni ‘70, quando
furono abbattute le tariffe doganali sulle importazioni, istituendo di fatto un
commercio libero in entrata e uscita.

In questo elaborato vengono riesaminati, come punto di partenza, i precedenti
studi condotti per cercare di trovare la correlazione di causalita tra
esportazioni e crescita economica in Cile.

Questo studio ha la peculiarita di non fermarsi all’analisi dell’export preso
nella sua interezza ma venne “scomposto” in singole categorie di prodotto.
Utilizzando il Granger Causality test venne confermato un rapporto di causalita
tra export e GDP unidirezionale, con il primo che influenza il secondo.

Questo risultato risulto addirittura rafforzato, rispetto a quanto rilevato nei
precedenti studi sul Cile, dopo il perfezionamento della metodologia di
indagine condotto da Siliverstovs e Herzer.

Si evidenzio poi, come questa correlazione risultava piu forte con le
esportazioni di alcuni settori rispetto ad altri. Infatti il GDP cileno si dimostro
essere dipendente maggiormente dall’export del settore manifatturiero,

rispetto a quello delle materie prime.

93 Siliverstovs, Herzer (2005) Export-led Growth hypothesis: evidence for Chile. Review of
International Economics.
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Prendiamo in esame brevemente ora il caso giapponese.

Il Giappone merita attenzione perché e stata, ed e tuttora, una delle potenze
economiche globali e perché sono stati molti gli studi della correlazione tra
export e crescita del GDP con esiti differenti e, a volte, distanti tra loro.

Vi e un filone di pensiero che sostiene come le politiche a favore del commercio
internazionale e il conseguente aumento dell’export sia la principale causa
dello sviluppo che ha vissuto nell'immediato dopoguerra. Sull’altro fronte
troviamo invece chi attribuisce alle condizioni domestiche un ruolo
fondamentale per I'aumento del volume produttivo nipponico e che queste
siano, assieme all'incremento delle importazioni, il fattore principale di
crescita economica.

Tra i sostenitori della teoria ELG per il Giappone, troviamo Tuvia Blumenthal
(1972)% in cui conferma la teoria del’ELG per spiegare il vero e proprio
“boom” economico che ha attraversato il Giappone nei tre decenni post bellici.
Non a caso I'impennata produttiva del Giappone e delle altre “tigri asiatiche” e
stato definito negli anni '70 da molti come “il miracolo economico dell’Asia”.
Tra quelli che non appoggiano i concetti del’ELG, Porter (1990)%, il quale
mette in evidenza come il miglioramento delle condizioni produttive interne
abbia portato dapprima uno sviluppo tecnologico e dell'innovazione e,
successivamente, abbia permesso I'incremento del GDP e dell’export.

Da notare pero come lo studio di Blumenthal e Porter siano distanti vent’anni
uno dall’altro e anche questo puo giustificare un’asimmetria tra i due risultati.
Il primo studio si ferma all'immediato dopo guerra quando il tasso di crescita
produttivo era molto elevato, cosi come I'aumento delle esportazioni faceva
registrare in quel periodo una crescita vertiginosa.

Questo contesto probabilmente meglio si prestava ad una applicazione della
teoria dell’Export Led Growth, rispetto al periodo piu vicino ai giorni nostri

dove il trend di crescita delle due serie storiche ha subito un fisiologico calo.

94 Blumenthal (1972), Export and Economic Growth: The case of Postwar Japan.
95 Porter (1990), The competitive advance of nations. Journal of Developing Economies
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Robert Lawrence e David Weinstein®0(1999), mettono in discussione la teoria
dell’ELG per i due stati asiatici, andando contro a quanto evidenziato da altri
studiosi nei decenni precedenti.

In questo elaborato gli autori si focalizzano nell’analizzare le determinanti
della crescita economica giapponese e coreana, dando particolare importanza
alla distinzione tra i diversi settori produttivi, ed in particolare il relativo tasso
di crescita e volume di export.

Lawrence e Weinstein, nel loro elaborato, non sono in grado di dimostrare che
I'incremento delle esportazioni abbia avuto un particolare beneficio per la
produttivita economica nell’intero periodo considerato, 1950-1990.
Un’associazione positiva tra export e crescita economica appare con il primo
che risulta influenzato positivamente dal secondo fattore, trovandosi quindi in
situazione di Growth-led Exports.

In secondo luogo, i due studiosi non confermano un positivo effetto dei sussidi
diretti statali giapponesi e coreani alle esportazioni nei confronti della
produttivita nazionale. Screditano nuovamente quindi la teoria dell’ELG per il
Giappone e Corea.

Viene invece evidenziata I'importanza che hanno avuto le importazioni e il
basso livello delle tariffe doganali nel processo di espansione produttiva
giapponese.

Questo suggerisce ai due studiosi come l'economia del Giappone avrebbe
potuto crescere ancora piu velocemente di quanto fatto nel corso degli ultimi
50 anni, se avesse ridotto il protezionismo e avesse favorito le importazioni.
Lawrence e Weinstein descrivono tale situazione come Import-led Growth.

[ due autori confermano che negli anni ‘60, in cui vigeva un piu severo
protezionismo, le esportazioni sono state effettivamente il volano della crescita
esponenziale delle tigri asiatiche e del Giappone. Pero evidenziarono, allo
stesso tempo, come tale crescita avrebbe potuto essere con volumi maggiori e

piu duratura, se solo si fossero abbassate le quote doganali all'importazione.

% Lawrence Weinstein (1999) Trade and Growth: Import-led Growth o Export-led Growth?:
evidence from Japan and Korea. Journal of Developing Economies.
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Viene confermato quindi come il Giappone abbia attraversato dapprima un
periodo in cui effettivamente le esportazioni rappresentavano il traino dello
sviluppo economico, per poi passare ad una seconda fase nella quale questo e
passato progressivamente in secondo piano, rispetto al miglioramento delle

condizioni produttive interne e al volume delle importazioni.

Come abbiamo visto, i risultati degli studi che indagato il rapporto di causalita
tra esportazioni e crescita economica non sono univoci, anche per elaborati
che hanno considerato il medesimo paese.

Sono stati catalogati nella tabella 4 e 5 gli studi presi in esame per la stesura di
questo elaborato.

La tabella 4 racchiude le analisi condotte su singole serie storiche, mentre nella
tabella 5 troviamo gli studi del tipo cross-country. Viene indicato I'autore dello
studio e le nazioni prese in esame.

[ vari elaborati raccolti si differenziano per la frequenza della serie storica,
annuale o trimestrale, e per il periodo di riferimento oltre che per i metodi
utilizzati.

Tra questi ultimi troviamo il metodo Ordinary Least Squares (OLS) e il Granger
Causality Test (GRA) oltre che al metoto Autoregressivo (AR).

Nell’'ultima colonna sono riportati i risultati degli studi: con ELG e GLE si
indicano Exporth-led Growth e Growth-led Exporth, PEG sostituisce “Positive
Export-Growth Relationship”, BD “Bidiretional causality” mentre NC

“Noncausality between export & Growth”.
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Tabella 4: Studi Time-series sull’export e la crescita

AUTORE NAZIONE PERIODO FREQUENZA | METODO |RISULTATO
Fajana (1979) Nigeria 1954-74 annuale OLS PEG
Schenzler (1982) | Chile India, Corea ;g5 7 annuale oLS PEG
del Sud
Gupta (1985) Corea del Sud, 1950-81 trimestrale | SIMS BD
Israele
Hone Kone. Corea GLE (Taiwan), NC
Darrat (1986) ong 8 -OT€a 1 1960-82 annuale GRA (Hong Kong, Corea,
Singapore, Taiwan .
Singapore)
ELG (Corea del
Hong Kong, Corea Sud), GLE
Darrat (1987) del Sud, Singapore, | 1955-1982 | annuale AR (Singapore,
Taiwan Taiwan), NC (Hong
Kong)
Hong Kong, Corea GLE (Hong Kong),
Hsiao (1987) del Sud, Singapore, | 1960-82 annuale GRA NC (Corea del Sud,
Taiwan Taiwan, Singapore)
I PEG (39/88), NC
Ram (1987) 88 nazioni 1960-82 annuale OLS (49/88)
Grabowski .
(1988) Giappone 1885-1940 | annuale OLS PEG
Afxentiou &
Serletis (1989) Canada 1870-1985 |annuale OLS PEG
Kunst & Marin . .
(1989) Austria 1965-85 trimestrale GRA GLE
Grabowski no ELG (1885-
Giappone 1885-1980 | annuale GRA 1939) - ELG (1952-
(1990)
80)
Sung-Shen Corea del Sud, .
(1990) Giappone, Taiwan 1957-87 trimestrale GRA BD
Afxentiou & - GLE (3/16), BD
Serletis (1991) 16 nazioni 1950-85 annuale GRA (1/16), NC (12/16)
Bahmani- 20 nazioni in via di ELG (5/20), GLE
Oskooee (1991) | sviluppo 1951-87 annuale GRA (7/20), NC (8/20)
Sengupta (1993) | Giappone 1961-87 annuale OLS ELG
gjé’zgzppone‘ ELG (Germania
Kugler (1991) o 1970-87 trimestrale GRA Ovest, Francia), no
Germiania Ovest, ELG (altri)
Francia, UK
Nandi & Biswas .
(1991) India 1960-85 annuale SIMS ELG
Germania Ovest, ELG (Germania,
Sharma (1991) Giappone, USA, UK, | 1960-87 trimestrale GRA Ovest), GLE (USA,

Italia

UK)
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Egwaikhide

(1992) Nigeria 1973-88 annuale OLS ELG
Giles (1992) Nuova Zelanda 1963-71 annuale GRA ELG
Hutchison 34 nazioni in via di ELG (11/34), GLE
&Singh (1992) | sviluppo 1950-85 annuale GRA (2/34), NC (21/34)
. ELG (Germania,
Marin (1992) ggmi‘;: UK, USA 1 1960-87 trimestrale | GRA USA, UK), BD
PP (Giappone)
Colombia, Grecia,
Bahmani- Corea del Sud,
Pakistan, Filippine, | 1973-88 annuale GRA BD
Oskooee (1993) Singapore Sf;
Africa, Tailandia
. ELG (Taiwan), GLE
Ghartey (1993) | Lawan, USA, 1995-91 |trimestrale | GRA (USA), BD
Giappone
(Giappone)
Khan & Saqib .
(1993) Pakistan 1972-88 annuale OLS PEG
Sharma (1991) Giappone 1960-1987 | trimestrale GRA ELG
Kugler & Dridi 11. nazioni in via di 1960-89 annuale SIMS ELG
(1993) sviluppo
PEG (Taiwan, Corea
Corea del Sud, del Sud), no PEG
Sengupta (1993) | Taiwan, Giappone, |1961-87 annuale OLS (Giappone
Filippine Filippine)
Islam (1998) Giappone 1967-91 annuale GRA ELG
Supo Alege Lo
(1993) Nigeria 1960-85 annuale GRA NC
Greenaway & Corea del Sud, llzgg %igrtindlzi)éng
way Chile, Colombia, Sri | 1957-85 annuale OLS ) . ud,
Sapsford (1994) Lanka. Turchia Chile Colombia), NC
’ (Turchia)
Karunaratne . .
(1994) Australia 1959-92 trimestrale GRA ELG
ELG (8/20), GLE
Love (1994) 20 nazioni 1960-90 annuale GRA (3/20),BD (6/20),
NC (3/20)
Isole Fiji, Papua
?f;%ke &I Nuova Guinea, 1959-90 annuale GRA ELG
Isole Salomone
Marin (1992) Giappone 1960-1987 | trimestrale GRA BD
Seneupta & Taiwan, Corea del
sub Sud, Giappone, 1960-87 annuale oLS PEG

Espana (1994)

Tailandia, Filippine

40




Sharma & Dhakal

30 nazioni in via di

ELG (6/30), GLE

: 1960-88 annuale GRA (8/11),BD (5/30),
(1994) sviluppo NC (11/30)
Kwan & Kwok .
(1995) Cina 1952-85 annuale GRA ELG
McCarville % .
Nnadozie (1995) Messico 1926-88 annuale GRA ELG
Riezman (1996) | Giappone 1950-90 annuale GRA GLE
Bodman (1996) | Australia, Canada 1960-95 trimestrale GRA ELG
ELG (Israele,
Dutt & Ghosh L Messico, Filippine,
(1996) 26 nazioni 1953-1991 | annuale GRA Svizzera, Turchia),
GLE (Pakistan, USA)
Ghartey (1993) | Giappone 1955-91 trimestrale GRA BD
Karunaratne . .
(1996) Australia 1971-94 trimestrale GRA ELG
Mallick (1996) India 1951-92 annuale GRA GLE
Onafowora 12 nazioni ELG (6/12), GLE
dell'Africa sub- 1963-91 annuale GRA ’
(1996) Sahariana (4/12),BD (2/12)
Jin & Yu (1995) | Giappone 1960-1987 | tirmestrale GRA BD
Piazolo (1996) Indonesia 1965-92 annuale GRA ELG
Afxentiou & .
Serletis (1991) Giappone 1950-1985 | annuale GRA GLE
Thornton (1996) | Messico 1895-1992 | annuale GRA ELG
Neres &
Ferrantino Cile 1962-91 annuale GRA GLE
(1997)
Gani (1997) Papua Nuova 1970-92 annuale oLS PEG
Guinea
. ELG (Italia,
Danimarca, . .
Germania, Italia Norvegia, Svezia),
Thornton (1997) A e 1850-13 annuale GRA GLE (UK), BD
Norvegia, Svezia, :
(Danimarca,
UK .
Germania)
Doyle (1998) Irlanda 1953-93 annuale GRA ELG
Shan & Sun . .
(1998) Australia 1978-96 trimestrale GRA GLE

Nota: PEG (Positive Export Growth correlation); ELG (Export-led Growth); GLE (Growth-led Export); BD
(Bidirectional causality); NC (No Causality); OLS (Ordinary Least Squares); GRA (Granger Causality Test);
AR (Autoregressive Test).

41




Tabella 5: Studi cross-country sull'export e crescita

AUTORE NR.NAZIONI |PERIODO |METODO |RISULTATO
Maizels (1963) 7 1899-1959 |RC PEG
Haring & Humbphreys
(1964) 12 1950-60 OLS PEG
Emery (1967) 50 1953-63 OLS PEG
37 non
Kravis (1970) esportatoridi | 1950-65 RC PEG
petrolio
Michalopoulos & Jay (1973) | 39 LDC 1960-69 OLS PEG
Voivodas (1973) 22 LDC 1956-67 OLS PEG
Michaeli (1977) 41 1950-73 RC PEG
11 semi- 1960-66,
Balassa (1978) industrializzati | 1966-73 | X PEG
11inviadi 1960-66,
Balassa (1978) sviluppo 1966-73 RC+OLS |PEG
Heller & Porter (1978) 41 LDC 1950-72 RC PEG
Tayler (1981) dSareddito | 1q0 67 RC PEG
medio
Balassa (1982) 11 in via di 1960-73 RC PEG
sviluppo
Feder (1983) 51 1964-73 OLS PEG
Kavoussi (1984) 73 1960-78 RC + OLS PEG
. 52 inviadi 1967-73,
Kavoussi (1985) sviluppo 1973-77 RC PEG
1960-70,
Ram (1985) 73 LDC 1970-77 OLS PEG
23 nazionia
Helleiner (1986) bassoredditto | ;g0 79 | gpg no PEG
+24 stati
africani
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Kormendi & Maguire

(19859 47 1950-77 OLS no PEG
... . |1965-73,
Rana (1986) 14 LDC asiatici 1974-82 RC PEG
37 nazioni
africane
Mbaku (1989) +2g.rup.p1 di 1970-81 OLS PEG per reddltg medio, no PEG
nazioni a per basso reddito
basso e medio
reddito
S 1967-73,
Singer & Grey (1988) 53111: ‘”2 di 1973.77,  |RC PEG
pp 1977-83
55 basso e
Otani & Villanueva (1990) | medio e alto 1970-85 OLS PEG per tutte le categorie
reddito
Sheehey (1990) 36 1960-70 OLS PEG
De Gregorio (1992) iitﬁge“ca 1950-85 PANEL no PEG
1965-70 1965-70: PEG; 1970-81: PEG
Dodaro (1991) 84 LDC ’ solo per export ad alto tasso
1970-81 :
tecnologico
1960-66,
82 medio e 1966-73,
Moore (1992) altoreddito | 1973-79, | 1S PEG
1979-86
72 LDC 3 PEG per gruppo con export
gruppi ) non primario,
Sprout& Weaver (1993) dipendendi da 1970-84 OLS no PEG per gruppo con export
export primario
Greenawav & Sapford 1960-73, 1960-73: PEG;
(1994) Y p 104 1973-80, OLS 1973-80: no PEG;
1980-88 1980-88: no PEG
1960-75,
Song & Chen (1995) 55 1975-91, OLS PEG
1960-91
1965-80, 1965-80: no PEG,
Burney (1996) 89 1980-90  |OLS 1980-90: PEG
41 in via di 1963-73,
McNab & Mour (1998) sviluppo 1973-85 OLS PEG

Nota: PEG (Positive Export Growth correlation); ELG (Export-led Growth); GLE (Growth-led Export); BD
(Bidirectional causality); NC (No Causality); OLS (Ordinary Least Squares); GRA (Granger Causality Test);
AR (Autoregressive Test); PANEL (Panel test), RC (Random Coefficient estimator); LDC (Less Developed

Country).
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Capitolo 2 Studio del caso Italia

2.1 Studio della correlazione tra esportazioni e sviluppo economico dell’ltalia dal

1950 al 2013

Nel primo capitolo abbiamo visto come I'analisi della correlazione che lega
I'export e la crescita della produzione interna di un paese sia tema di numerosi
studi, alcuni dei quali evidenziano come l'incremento delle esportazioni abbia
influenzato positivamente la crescita del GDP di un paese: la teoria dell’Export-
led Growth.

Ora prendiamo in esame il caso “Italia” e indaghiamo se questa teoria possa
essere confermata osservando esportazioni e andamento del PIL del nostro
paese degli ultimi 60 anni.

Per studiare la correlazione e la causalita che lega le due serie storiche del

nostro paese, ci affidiamo al test di Granger Causality.

2.2 L’export italiano dagli anni ‘50 ai giorni nostri

Nell'immediato dopoguerra l'intero continente europeo attraverso una robusta
ed eccezionale crescita economica, spinta da un processo di apertura
commerciale internazionale.

Questo periodo e stato definito “eta dell’'oro” e proprio questo contesto rese
possibile e stimolo 'adozione di importanti innovazioni tecniche, produttive e
organizzative. L’aumento della quota delle esportazioni, oltre a portare una
crescita produttiva, giovo anche al reddito pro capite e alle condizioni di lavoro
(Abramovitz, 1986)97.

Il nostro paese, in questo frangete, muto i modi di produrre e introdusse nuove
tecnologie e modelli d'impresa importati principalmente dagli Stati Uniti,

permettendo quindi una modernizzazione del tessuto economico, definita

7 Abramovitz (1986), Catching Up, Forging Ahead and Falling Behind. Journal of Economic
History.
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“Americanizzazione dell’economia italiana” (Antonelli, 1999%; Sapelli, 1997°%;
Raineri, 2000100),

L’'Italia nel corso degli anni ‘50 incremento notevolmente gli scambi
commerciali internazionali. L’adesione al Piano Marshall e il processo
d’inserimento nelle istituzioni europee furono due pilastri di questa apertura
al commercio fuori confine (Martinez, Stefani, 2000191; Guerrieri e Milana,
1990192). L’adesione all'Unione Europea dei Pagamenti (1950), la rimozione
delle barriere quantitative agli scambi, l'adesione alla CEE, furono fasi
intermedie che portarono ad un rapido aumento del peso del commercio con
'estero per I'economia italiana (Bigazzi, 2000103).

Le esportazioni sono state indicate, da alcuni studi, come il motore della
crescita in Italia, a partire dagli anni ‘50 fino alla fine degli anni ‘70 (Bugamelli
Infante, 20021%4; Cipollone, 1999105; Falcone, 1978106). Questi esperti, nei loro
elaborati, giunsero alla conclusione che il processo di apertura al commercio
internazionale, che stava vivendo I'ltalia come tutta 'Europa, avesse avuto un
peso determinante nell'incrementare il PIL nel ventennio 1950-70 (Tabella 6).
Altri autori invece circoscrivono soltanto al momento del “miracolo
economico”, il ruolo dell’export quale “volano” della crescita economica.

In particolare, tre studiosi, Rey, Ciocca e Filosa (1973)107, suddivisero il
ventennio 1950-1970 in tre differenti periodi e analizzarono la correlazione

tra export e PIL in ognuna di essi.

98 Antonelli (1999) The evolution of the industrial organisation of the production of
Knowledge. Cambridge Journal of Economics.

99 Sapelli (1997), Storia economica dell’'Italia contemporanea. Mondadori Bruno.

100 Raineri (2000), Remodelling the Italian Steel Industry: Americanization, Modernizarion and
Mass Production. Oxford University Press.

101 Martinez, Stefani (2000), Dal Piano Marshall all'Unione Europea dei Pagamenti, alle Origini
dell'Integrazione Economica Europea. Collana storica della Banca d’Italia.

102 Guerrieri e Milana (1990), L’Italia e il commercio Mondiale. Edizione Il Mulino.

103 Bigazzi (2000), Mass Production of Organized Craftsmanship? The post-war Italian
Industry. Oxford University Press.

104 Bugamelli, Infante (2002) Export, Size and Productivity. Banca d’Italia.

105 Cipollone (1999) I vantaggi Comparati del'ltalia. Gli effetti sull'Occupazione. Rivista di
Economia Politica.

106 Falcone (1978), L'integrazione Economica Europea e la sua Influenza sulla Struttura delle
Esportazioni. Specializzazione e Competitivita Internazionale dell’'Italia. Applied Economics.

107 Rey, Ciocca, Filosa (1973) Integrazione e Sviluppo dell’Econonia Italiana nell’'ultimo
ventennio: un riesame critico. Contributi alla Ricerca Economica, Servizio della Banca d’Italia.
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Secondo questo studio, soltanto nella seconda fase, che va dal 1958 al 1963,
I'apertura commerciale e l'incremento dell’export ebbero un ruolo di traino
della crescita interna del PIL, mentre nella fase seguente, quella dal 1964 al
1970, le esportazioni svolsero soltanto un ruolo di sostegno e di assistenza allo
sviluppo, senza avere piu la capacita di influenzare positivamente la crescita
dei consumi e della produzione interna.

Gia dagli inizi degli anni ‘50, la fase di superamento delle politiche
protezionistiche e di chiusura, comporto elevati tassi di crescita delle
esportazioni e delle importazioni di merci nel settore manifatturiero.

Negli anni ‘60, in Italia, si registrarono rallentamenti dei consumi e degli
investimenti e, in questa situazione, le esportazioni si rivelarono un

fondamentale strumento di sostegno e di stabilizzazione.

Tabella 6: Grado di apertura (EXP+IMP)/GDP
Fonte dati: Penn World Table

Francia [talia USA Germania

1953 26,1 20,5 8,7 23,8
1954 26,9 19,9 8,8 27,2
1955 26,5 20,2 9 29

1956 25,3 21,6 9,8 31,2
1957 25,2 23,8 10,2 339
1958 24,1 21,5 9,3 32,5
1959 24,9 21,7 9,1 33,6
1960 26,9 25,8 9,4 35,2
1961 26,2 26,1 9,2 33,6
1962 24,9 26,3 9,1 33,3
1963 25 26,9 9,2 34

1964 25,6 26,1 9,5 34,4
1965 25,8 27,2 9,5 35,6
1966 26,5 28,6 9,9 36,4
1967 26,2 28,8 10 37

1968 26,6 29,6 10,4 38,7
1969 28,7 31,5 10,4 40,3
1970 31,1 32,8 11,4 40,4
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Per fronteggiare un calo della domanda interna, i mercati esteri diventarono
un cruciale sbocco per le merci italiane (Labini, 1967)108.

In tale periodo, I'ltalia riusci a incrementare gli investimenti produttivi,
conservo una stabilita monetaria e della bilancia dei pagamenti, e anche questi
tre fattori contribuirono a mantenere un adeguato standard produttivo e, di
riflesso, un incremento delle esportazioni (Carli e Peluffo, 1993109).

Il capitalismo italiano era quindi nelle condizioni di dedicarsi all'investimento
intensivo nel settore industriale, sviluppando I’export e inserendosi nel tessuto
commerciale europeo.

Non ci sono dubbi nell’attribuire alle esportazioni un ruolo centrale nella
crescita economica del nostro paese in questo periodo. Percio la crescita del
PIL degli anni ‘60, come nel decennio precedente, trainato dalla domanda
estera e dalle esportazioni, puo essere definita Export-led (Zamagni, 1992110),
Tra gli studiosi che confermano cio, troviamo Graziani(1998) 111, il quale
affermava come lo sviluppo vertiginoso del PIL italiano nell'immediato
dopoguerra potesse essere prettamente riconducibile all’'aumento della quota

delle esportazioni.

Tabella 7: Rapporto tra esportazioni e valore aggiunto Italia (1952 - 1968)
Fonte dati: Istat

1952 1956 1960 1964 1968

AGRICOLTURA 5,4 7 8,6 7.3 7,1

alimentari 22,9 26,7 22 18,9 19,4
tessili, abbigliamento 32 36,8 47,5 52,3 58,9
metallurgia 11,6 19,1 24,1 29 37

meccanica 20,2 20,7 34,3 38,7 53

mezzi trasporto 31 41,1 57,5 57,3 72,8
chimica 24,3 24,3 36,8 34,3 39,9
prodotti energetici 22,3 27,3 23,3 21,8 31,3
gomma 7,9 12,8 16,6 25,7 19,1
TOT EXPORT 14,3 16,8 23,1 24,5 31,7

108 [ abini (1967) Prezzi, Produzione e Investimenti in Italia dal 1951 al 1964. Moneta e credito
vol XX n 79.

109 Carli e Peluffo (1993): Cinquant’anni di vita Italiana. Collana Storica della Banca d’Italia.

110 Zamagni (1992) Un’analisi Critica del Miracolo Economico Italiano: Nuovi Mercati e
Tecnologia Americana.

111 Graziani(1998), “Lo sviluppo dell’Economia Italiana. Bollati Boringhieri.
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Lo stesso Graziani affermava che una nazione in fase di crescita economica,
povera di materia grezza e con una produzione moderna e tecnologica, come
I'ltalia dell’epoca, doveva incrementare la quota export per alleviare la
pressione della bilancia dei pagamenti.

In questa fase, il peso delle esportazioni rispetto il GDP aumenta notevolmente.
Il rapporto export/valore aggiunto cresce rapidamente in quasi tutti i settori
(Tabella 7).

Osservando i singoli settori notiamo che abbigliamento, meccanica e mezzi di
trasporto furono quelli maggiormente spinti dall’'export. Il settore
metallurgico, infatti, passa da un valore attorno all’11% nei primi anni ‘50 fino
a quasi il 30% alla fine degli anni ‘60 (Tabella 7).

Il settore chimico, alimentare e tessile ebbero un dinamismo maggiore negli
anni ‘50 per poi calare negli anni seguenti. Si osserva un andamento opposto
invece per quello metallurgico e quello dei prodotti energetici, i cui valori

dell’export fecero registrare un picco attorno al 1964 (Tabella 8 ).

Tabella 8: Tassi di crescita esportazioni Italia anni '50 - '70
Fonte dati: Banca d’Italia

classi di attivita 1953 - 1957 1958 - 1963 1964 - 1971
AGRICOLTURA 12,1 2 3,3
ESTRATTIVE 17,8 -2,7 5,7
MANIFATTURIERE 15,9 16 13,4
alimentari 12,8 2 1,6
tessili 10,2 19,2 11,6
abbigliamento 16,6 23,1 14,1
metallurgiche 26,9 4,9 21,6
meccaniche 14,7 19,3 16,1
mezzi trasporto 26,6 13,8 11,9
chimiche 21,6 29,1 12,6
gomma 22,7 22 12,3
TOT EXPORT 15,2 14,3 12,5
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La fine del “Miracolo economico” del primo e secondo dopoguerra giunse nella
prima meta degli anni’70 (Onida, 1977112).

L’Italia attraversava in quel periodo una forte crisi valutaria che portd a un
aumento dell’inflazione, riequilibrata dalla svalutazione del tasso di cambio,
cosi da portare il livello dei prezzi interni, pari a quelli esteri. Lo squilibrio
provoco inizialmente, tra le altre cose, un incremento delle importazioni a
discapito delle esportazioni, che subirono inevitabilmente un calo.

Per far fronte a cio, la Lira venne svalutata piu volte, cercando di incentivare
I'export e limitare le importazioni.

Per molti economisti un problema dell'ltalia in quel periodo fu il forte
orientamento delle esportazioni verso prodotti “tradizionali” e una sempre piu
forte dipendenza da importazioni di prodotti tecnologicamente avanzati
(Alessandrini, 1978113; Conti 1978114).

Inoltre le dimensioni delle imprese italiane risultavano essere mediamente
inferiori rispetto a quelle di altri paesi e gli investimenti in innovazione e
tecnologia non potevano essere paragonati alle grandi imprese tedesche,
giapponesi o statunitensi.

[ cosiddetti “distretti industriali” ricoprivano un ruolo fondamentale per
I’economia italiana. Questi pero sono rimasti ancorati ad un tipo di produzione
artigianale, legati alla tradizione manifatturiera italiana (Battilani, Fauri,
2008115). I prodotti “tradizionali” sono quelli la cui domanda mondiale cresce
piu lentamente e dove I'elasticita delle esportazioni alla domanda mondiale e

bassa (Boggio 1971116; Vicarelli, 1976117).

112 Onida (1977) La collocazione dell'ltalia nel Commercio Internazionale. Il giornale degli
Economisti e Annali di Economia.

113 Alessandrini (1978) Specializzazione e Competitivita Internazionale dell'ltalia. Edizioni I
Mulino.

114 Conti (1978), La posizione dell'ltalia nella Divisione Internazionale del Lavoro. Edizioni I
Mulino.

115 Battilani, Fauri (2008), Mezzo secolo di economia italiana, Edizioni Il mulino.

116 Boggio (1971) Crescita e Specializzazione Produttiva in un’Economia Aperta. Vita e
Pensiero, Universita Cattolica.

117 Vicarelli (1976) Ragioni di Scambio e Struttura del Commercio Estero. Studi e Ricerche
Banca d’Italia.
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In secondo luogo, una produzione di basso contenuto tecnologico puo
facilmente entrare in concorrenza con paesi in via di sviluppo dove pero il
costo del lavoro e le condizioni produttive non sono le stesse.

Queste due considerazioni giustificano la flessione che hanno avuto le

esportazioni italiane in seguito al “eta dell’oro” degli anni ‘50 e ’60.

Figura 4: Proporzione EXP/PIL Italia 1950-2013
Fonte dati: Penn World Table
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Negli anni ‘B0 perd la quota dell’export italiano sul mercato globale ha
continuato a crescere (Carli e Peluffo, 1993). Il processo di riposizionamento
del prodotto a un livello tecnologico piu alto, attuato da molte aziende in quel
periodo, ha protetto I'’economia nazionale dagli effetti negativi previsti (Eaton
e Kortum, 2001)118,

In questo periodo risultd molto importante il concetto di “Made in Italy” che
permise a molti distretti italiani di ritagliarsi una posizione importante nel
mercato mondiale, in una fascia di prodotto di alta qualita e difficilmente
replicabile altrove (Grossman e Helpman, 1995119).

Interessante e I'analisi condotta dal centro di ricerca dell’OECD nel 1999120 che

calcolava il coefficiente di specializzazione di alcuni paesi membri riferiti al
1974 e al 1994.

118 Eaton e Kortum (2001) Technology, Trade and Growth: A Unified Framework. European
Economic Review.

119 Grossman e Helpman (1995) Technology and Trade. Handbook of International Economics.
120 Banca Dati di Stan OECD (1999).
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L’intento era quello di evidenziare come le diverse economie si erano adattate
alle condizioni globali e quanto avevano modificato il proprio grado di
specializzazione.

Nella tabella 9 sottostante viene esposto l'indice di cambiamento strutturale
dei vari stati. Questo valore si riferisce a come le varie economie abbiano
modificato la specializzazione della propria produzione, spostandosi da un

prodotto a basso contenuto tecnologico a uno con una maggiore qualita.

Tabella 9: Indice di cambiamento strutturale esportazioni 1970 - 1994.
Fonte dati: OECD

Australia 0,618
Belgio 0,524
Canada 0,321
Francia 0,315
Germania 0,294
Giappone 0,65

ITALIA 0,269
Spagna 0,638
Stati Uniti 0,281

Da come si evince dalla Tabella 4, il coefficiente di cambiamento del nostro
paese non € molto elevato. Questo indica che, nel corso degli anni, la struttura
produttiva e la tipologia merceologica non ha subito forti cambiamenti.

La “specificita italiana” e da ritenersi un fattore positivo perché indica come i
prodotti di nicchia, frutto del Made in Italy, hanno continuato ad essere il
traino delle esportazioni italiane. D’altro canto, questa stazionarieta puo
rappresentare una scarsa propensione all'innovazione e alla ristrutturazione

organizzativa delle aziende italiane (Onida, 1985121, 2000122, 2002123).

121 Onida (1985), Tecnologia e Dinamica dei Vantaggi Comparati: alcune riflessioni per I'ltalia.
Moneta ed Economia Internazionale.

122 Onida (2000), Innovazione Tecnologica e Competitivita. Accademia dei Lincei, Dadiloscritto.
123 Onida (2002), Crescita, Competitivita e Dimensioni d'Impresa nella Proiezione.
Internazionale del Sistema Produttivo dell'Italia. Economia Italiana.

51



2.3 Analisi correlazione e rapporto causalita Export - PIL

Vogliamo ora analizzare il rapporto di causalita tra andamento delle
esportazioni e la crescita economica di un paese. Per farlo ci affidiamo al
Granger Causality test e prendiamo in considerazione il tasso di crescita del
PIL, il tasso di crescita delle esportazioni e il tasso di crescita del rapporto

export/PIL. Sia le esportazioni che il PIL sono presi a valori a prezzi fissati al

2005.

2.3.1 Arco temporale 1950-2013

Prendiamo in esame l'andamento del tasso di crescita del PIL e delle
esportazioni nel periodo 1950 -2013. 1l tasso di crescita delle due serie

storiche e stato calcolato con la seguente formula:

(Exp (0 - Exp (t-1)) / Exp (t-1)

Qui sotto sono esposte graficamente tasso di crescita delle esportazioni e del

PIL a prezzi fissi al 2005.

Figura 5: Tasso di crescita Esportazioni e Tasso crescita PIL prezzi fissi 2005 Italia 1950-2013
Fonte dati: Penn World Table
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Per indagare se esiste una sorta di correlazione, e piu in particolare un
rapporto di causalita, tra queste due componenti, eseguiamo il test di casualita
di Granger con un lag pari, e poi superiore, a 1.

Il lag indica gli anni “di ritardo” con la quale una componente dovrebbe
condizionare |'altra.

Eseguendo il test di Granger tra le due serie storiche, con lag temporale pari a

1 e a 4, il risultato e il seguente:

Pairwise Granger Causality Tests
Date: 12/07/14 Time: 09:47
Sample: 1950 2013

Lags: 1

Null Hypothesis: Obs F-Statistic  Probability

D_EXP_2005 does not Granger Cause D_PIL 60 411182 0.04727
D_PIL_2005 does not Granger Cause D_EXP_2005 0.23295 0.63119

La probabilita con la quale si puo escludere una causalita tra esportazioni e PIL
e sufficientemente bassa (0.04727) da poter confermare come il tasso di
crescita dell’export abbia causato un incremento del volume del PIL.

Non possiamo affermare lo stesso nel senso opposto: la probabilita che esclude
un rapporto di causalita del tipo Growth-led Export, tra le due serie, & molto
elevato (0.63119).

Siamo nelle condizioni, in questo caso, di confermare che la causalita e
unidirezionale e la veridicita della teoria dell’ELG.

Applichiamo ora lo stesso test con un lag temporale maggiore per vedere se

tale effetto tra le serie viene riscontrato anche a distanza di tempo.

Pairwise Granger Causality Tests
Date: 12/07/14 Time: 09:48
Sample: 1950 2013

Lags: 4

Null Hypothesis: Obs F-Statistic  Probability

D_PIL_2005 does not Granger Cause D_EXP 57 0.70182 0.59455
D_EXP_2005 does not Granger Cause D_PIL_2005 2.68809 0.04217
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Anche in questo caso, i risultati del test ci suggeriscono come l'effetto delle
esportazioni nei confronti del PIL sia stato superiore rispetto a quanto il PIL
abbia condizionato il commercio estero. Il valore della probabilita che esclude
un rapporto di causalita da export verso PIL e inferiore alla soglia
normalmente presa a riferimento (0.05), quindi la relazione, a distanza di 4

anni, tra le due componenti conferma la teoria dell’Export-led Growth.

Osserviamo ora se il tasso di crescita della proporzione export/PIL abbia
condizionato positivamente il tasso di crescita del PIL nel periodo 1950-2013.
Qui sotto sono rappresentate graficamente le due serie storiche, sempre a

valori a prezzi fissi al 2005.

Figura 6: Tasso di crescita esportazioni/PIL e tasso di crescita PIL prezzi 2005

Italia 1950-2013

Fonte dati: Penn World Table
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Eseguiamo ora il test di Granger Causality per le due serie storiche con lag

temporale pari a 1.
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Pairwise Granger Causality Tests
Date: 12/08/14 Time: 22:21
Sample: 1950 2013

Lags: 1

Null Hypothesis: Obs F-Statistic  Probability

D_PIL_2005 does not Granger Cause D_EXP 60 0.00060 0.98061
D_EXP_PIL_2005 does not Granger Cause D_PIL_2  3.74355 0.05798

La probabilita con la quale si puo escludere un rapporto di causalita delle
esportazioni nei confronti del PIL e sufficientemente basso (0.05789) da poter
affermare di trovarci in una situazione di Export-led Growth, nella quale il
tasso di crescita del rapporto export/PIL e responsabile di un incremento del

Prodotto Interno Lordo.

Prendendo in esame per lintero arco temporale, dal 1950 al 2013,
I'andamento delle esportazioni e del PIL, possiamo affermare che il risultato
dei test di causalita di Granger sostiene la tesi del’ELG.

Sia considerando il tasso di crescita delle esportazioni che il tasso di crescita
del rapporto export/PIL, notiamo che lincremento del commercio

internazionale dell’Italia ha “trascinato” la crescita del Prodotto Interno Lordo.

Proviamo ora a suddividere l'intero arco temporale 1950-2013 in tre
sottoperiodi: il primo dal 1950 al 1970, il secondo dal 1970 al 1990 e il terzo

dal 1990 ai giorni nostri.

2.3.2 Arco temporale 1950-1970

Ripetiamo l'indagine della correlazione tra export e PIL, condotta nel periodo
1950-2013 ma questa volta studiamo il rapporto di causalita tra export e PIL
per la prima parte (1950-1970) dell'intero periodo.

Qui sotto troviamo rappresentati tasso di crescita del PIL e delle esportazioni a

valori a prezzi fissati al 2005.
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Figura 7: Tasso di crescita Esportazioni e Tasso crescita PIL prezzi fissi 2005 Italia 1950-1970
Fonte dati: Penn World Table
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Eseguiamo il test di causalita di Granger con lag temporale pari a 1.

Pairwise Granger Causality Tests

Date: 12/27/14 Time: 22:11

Sample: 1950 1970

Lags: 1
Null Hypothesis: Obs F-Statistic  Probability
DEXP_2005 does not Granger Cause DPIL_2 19 5.41936 0.03336
DPIL_2005 does not Granger Cause DEXP_2005 0.00235 0.96194

In questo caso osserviamo un rapporto di causalita che appoggia la teoria

dell’ELG. Infatti, la probabilita con la quale si pud escludere che il tasso di

crescita delle esportazioni abbia portato ad un incremento del tasso di crescita

del PIL, e molto bassa. Possiamo quindi affermare di trovarci in una situazione

di Export-led growth.

Notiamo poi che la causalita nel senso opposto viene pienamente esclusa,

una P-value paria 0.96194 .
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Vediamo ora se, nel periodo considerato, il tasso di crescita della proporzione
export/PIL abbia causato un incremento del PIL.

Il tasso di crescita del rapporto export/PIL e il tasso di crescita del PIL, a valori
riferiti a prezzi del 2005, sono rappresentati graficamente e sono esposti poi i

risultati del test di Granger con lag temporale paria 1.

Figura 8: Tasso di crescita esportazioni/PIL e tasso di crescita PIL prezzi 2005
Italia 1950-1970
Fonte dati: Penn World Table
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Pairwise Granger Causality Tests
Date: 12/27/14 Time: 22:16
Sample: 1950 1970

Lags: 1

Null Hypothesis: Obs F-Statistic  Probability

D_EXP_PIL_2005 does not Granger Cause D 19 490315 0.04167
DPIL_2005 does not Granger Cause D_EXP_PIL_20 7.26944 0.01590

IL risultato del Granger test evidenzia un rapporto di causalita bidirezionale
tra PIL e quota di export su PIL.

La probabilita con la quale si pud escludere che una delle due componenti
influenzi I'altra é sufficientemente bassa da giustificare una causalita in ambo

due i sensi.
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2.3.3 Arco temporale 1970-1990

Prendiamo ora in considerazione il secondo sottoperiodo (1970-1990) e
vediamo la correlazione tra esportazioni e PIL.

Osserviamo tasso di crescita delle esportazioni e del PIL a valori con prezzi
fissi al 2005 e verifichiamo se possiamo confermare o meno la teoria dell’ELG,

applicando il test di Granger con lag temporale paria 1 e 2.

Figura 9: Tasso di crescita esportazioni e crescita PIL prezzi fissi 2005 Italia 1970 - 1990
Fonte Dati: Penn World Table
8% 15%

" TANEEE .

4% -

- 10%

- 5%
2% -
- 0%

0% \

- -5%

-2%

-4% -10%

<
/
1980 <\

~ (V] [s2] < [Te] © N~ [ee] (o] -~ N ™ < Y] [{e] N~ o] [o)] o
5 56 656 5 5 5 5 5 o 3 3 3 8 8 8 3 3 3 3
=D PIL(2005) =D EXP (2005)

Pairwise Granger Causality Tests

Date: 12/07/14 Time: 10:37

Sample: 1971 1990

Lags: 1

Null Hypothesis: Obs F-Statistic  Probability

D_EXP_2005 does not Granger Cause D_PIL 19 1.28195 0.27422
D_PIL_2005 does not Granger Cause D_EXP_2005 0.89831 0.35733

Pairwise Granger Causality Tests
Date: 12/07/14 Time: 10:38
Sample: 1971 1990

Lags: 2

Null Hypothesis: Obs F-Statistic  Probability

D_EXP_2005 does not Granger Cause D_PIL 18 3.12289 0.07806
D_PIL_2005 does not Granger Cause D_EXP_2005 0.46093 0.64062
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[ risultati del test con la temporale pari a 1, ci portano a escludere una
relazione di causalita unidirezionale riconducibile alla teoria dell’Export-led
Growth. Le probabilita con la quale si puo escludere che una delle serie
condizioni I'altra sono sufficientemente alte da confermare che non vi sia alcun
rapporto di causalita tra tasso di crescita delle esportazioni e tasso di crescita
del PIL con valori a prezzi fissi e con lag temporale pari a 1.

Diversamente, se portiamo il lag a 2, la probabilita che esclude una causalita
delle esportazioni nei confronti del PIL non € lontana dal livello soglia (0.05).
Quindi la correlazione che lega i due fattori, sembra ora tendere ad una

relazione di tipo Export-led Growth, con un ritardo temporale pari a 2 anni.

Vediamo ora se il tasso di crescita della proporzione export/PIL a valori del
2005, nel periodo 1970-1990, ha avuto una qualche influenza nei confronti del

tasso di crescita del PIL dello stesso periodo.

Figura 10: Tasso di crescita esportazioni/PIL e tasso di crescita PIL prezzi 2005
Italia 1970 - 1990.
Fonte dati: Penn World Table
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Pairwise Granger Causality Tests
Date: 12/08/14 Time: 22:29
Sample: 1971 1990

Lags: 1

Null Hypothesis: Obs F-Statistic  Probability

D_PIL_2005 does not Granger Cause D_EXP 19 0.33629 0.57006
D_EXP_PIL_2005 does not Granger Cause D_PIL_2  1.30839 0.26951

Pairwise Granger Causality Tests
Date: 12/08/14 Time: 22:33
Sample: 1971 1990

Lags: 2

Null Hypothesis: Obs  F-Statistic  Probability

D_PIL_2005 does not Granger Cause D_EXP 18 0.08528 0.91877
D_EXP_PIL_2005 does not Granger Cause D_PIL_2  3.10923 0.07879

L’esito del test di Granger con lag 1 ci indica che non e riscontrabile alcuna
causalita tra le due componenti. Mentre, con lag temporale pari a 2, il tasso di
crescita della proporzione export/PIL influenza positivamente la crescita del
PIL. Precisiamo riconoscendo che la probabilita con cui si puo escludere che
I'export ha influenzato positivamente la crescita del PIL e lievemente superiore
al livello soglia di 0.05.

Possiamo comunque confermare come il rapporto che lega le due variabili sia

riconducibile alla teoria del’ELG con un lag temporale pari a 2.

2.3.4 Arco temporale 1990-2013

Analizziamo ora la correlazione tra esportazioni e PIL in Italia negli ultimi 25
anni. Cominciamo prendendo in considerazione i valori di esportazioni e PIL
con prezzi fissati al 2005. Nell'immagine sottostante e presentato graficamente

I'andamento del tasso di crescita del PIL e delle esportazioni.
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Figura 11: Tasso crescita esportazioni e crescita PIL prezzi valore 2005 Italia 1990-2013
Fonte Dati: Penn World Table
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Pairwise Granger Causality Tests
Date: 12/07/14 Time: 10:43
Sample: 1991 2013
Lags: 1
Null Hypothesis: Obs F-Statistic  Probability
D_PIL_2005 does not Granger Cause D_EXP 20 0.41918 0.52599
D_EXP_2005 does not Granger Cause D_PIL_2005 0.03700 0.84974

Il risultato del test di Granger ci suggerisce come non si possa confermare

alcun rapporto di causalita tra tasso di crescita delle esportazioni e del PIL nel

periodo 1990-2013, anche se con valori a prezzi fissi.

Infine osserviamo se il tasso di crescita della proporzione export/PIL abbia

portato un incremento del tasso di crescita del PIL.
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Figura 12: Tasso di crescita esportazioni/PIL e tasso di crescita PIL prezzi 2005
Italia 1990-2013
Fonte dati: Penn World Table
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Pairwise Granger Causality Tests
Date: 12/08/14 Time: 22:32
Sample: 1991 2013

Lags: 1

Null Hypothesis: Obs F-Statistic  Probability

D_PIL_2005 does not Granger Cause D_EXP 20 0.91632 0.35186
D_EXP_PIL_2005 does not Granger Cause D_PIL_2 0.05113 0.82381

Il test di causalita di Granger esclude un qualsiasi condizionamento tra le serie

con una percentuale significativamente superiore alla soglia massima.

Nella tabella 10 vengono riassunti i risultati dell’analisi condotta del rapporto
di causalita tra export e crescita economica.

Per ogni riferimento temporale sono riportati risultati del Granger test per
quanto riguarda il rapporto di causalita da export verso PIL.

Abbiamo evidenziato i risultati che supportano la tesi dell’ELG.
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Tabella 10: Risultati analisi Granger Causality test

Periodo A Exp - APIL A(Exp/PIL) - A PIL
1950-2013 0.04727 (lagl)
0.04217 (lag2) 0.05798
1950-1970 0.01590 ELG
0.03336 ELG 004167 GLE
1970-1990 0.27422 (lagl) 0.26951 (lagl)
0.07806 (lag2) 0.07879 (lag2)
1990-2013 0.84974 0.82381

Nota: ELG: Export-led Growth; GLE: Growth-led Export; lag: ritardo temporale.
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Capitolo 3 Esportazioni e Fattori di Influenza

3.1 Fattori che influenzano positivamente le esportazioni

Dopo aver descritto la correlazione che lega esportazioni e GDP e aver
analizzato il caso specifico italiano dal 1950 al 2013, osserviamo ora i fattori
che influenzano le esportazioni di un paese.

Innanzitutto e bene distinguere “economia aperta” da “economia chiusa”.

La prima € un’economia che interagisce senza vincoli con gli altri mercati del
mondo. Questa commercia con gli altri mercati in due differenti maniere:
acquista e vende beni a livello globale e scambia attivita patrimoniali su
mercati finanziari mondiali.

Con economia chiusa, invece, si descrive una struttura economica che non ha
alcun rapporto commerciale o d’investimento con l'estero, nella quale le
politiche di protezionismo escludono il tessuto economico interno dal resto del
mondo.

Abbiamo fatto questa distinzione perché uno dei fattori fondamentali che
influiscono sulle esportazioni e il grado di apertura di quelle nazioni definite
“di destinazione”.

La propensione all'internazionalizzazione di un paese €& un fattore
fondamentale che condiziona la capacita di esportare i propri prodotti,
permette di prevedere quanto sia facilitato o ostacolato l'approdo in un
mercato estero.

Per misurare il grado di apertura di un paese e possibile prendere in
considerazione il volume degli scambi ovvero il rapporto fra la somma delle
esportazioni e importazioni, rispetto il PIL.

Qui sotto e rappresentata la proporzione tra la somma di export piu
importazioni e il PIL in Italia dal 1950 al 2010 (Tabella 11).

Come possiamo notare, negli ultimi 60 anni il grado di apertura del nostro
paese ha visto una continua crescita, a testimonianza di come il volume delle
transazioni internazionali globali sia incrementato notevolmente negli anni, sia

a livello mondiale che per il nostro paese in particolare.
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Tabella 11: Propensione all'internazionalizzazione Italia 1950-2013
Fonte dati: Penn World Table
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Osserviamo ora la proporzione delle esportazioni rispetto I'intero volume di
scambi commerciali internazionali. Questa ci indica la bilancia commerciale di
un paese: positiva se le esportazioni superano le importazioni, mentre negativa
se la merce in entrata supera quella venduta oltreconfine (Tabella 12).

Se la proporzione tra export e il totale degli scambi internazionali é inferiore al

50% ci troveremo quindi ad avere una bilancia commerciale negativa.

Tabella 12: Proporzione exp/(exp+imp) Italia 1950-2013
Fonte dati: Penn World Table
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Attorno al 1996 le esportazioni hanno raggiunto il picco massimo in termini di
proporzione rispetto le importazioni, per poi calare progressivamente fino ai
giorni nostri, effetto anche della crescita delle importazioni dei paesi
emergenti.

Tuttavia la bilancia commerciale € tornata ad assumere un valore positivo
negli ultimi due anni, segno di un incremento delle esportazioni e di un calo

della domanda interna nazionale per i beni importati.

Vediamo ora il grado di apertura internazionale per alcuni paesi, tra cui I'ltalia
(Tabella 13). Anche in questo frangente viene preso in considerazione la

proporzione (exp+imp)/GDP per valutare la propensione

all'internazionalizzazione di alcuni paesi.

Tabella 13: grado di apertura internazionale (rapporti in % su valori a prezzi 2005)
Fonte dati: World Bank Data

2004 2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013

Francia 52,1 534 547 556 558 514 552 569 573 57,5
Germania 729 77,4 84 869 886 835 914 953 969 973
Italia 50,5 51,8 548 57 56 501 552 568 568 571

Giappone 26,2 27,2 28,7 297 30,3 255 28,8 29,7 299 30,2
Stati Uniti 248 255 266 274 27,7 252 27,6 287 28,7 287

Un altro fattore che incide pesantemente sul volume totale degli scambi
commerciali internazionali e senz’altro il costo del trasporto.

Il petrolio rappresenta la principale fonte energetica a livello mondiale e di
difficile sostituzione sia nel breve, che nel lungo periodo. Il suo prezzo quindi
costituisce il primo indice di riferimento per monitorare il costo del trasporto.
Una peculiarita di tale fattore € I'alta volatilita del suo prezzo che mantiene un
certo livello d’instabilita economica e incertezza a livello previsionale per la

gran parte delle aziende mondiali.

Qui sotto e proposto I'andamento del prezzo di un barile di petrolio grezzo dal

1950 al 2012.
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Figura 13: Prezzo del petrolio grezzo al barile (US$) 1950 -2012
Fonte Dati: Penn World Table
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Come abbiamo detto, il petrolio svolge un ruolo fondamentale nel commercio
mondiale ed € un fattore chiave sia per paesi industrializzati e maturi, sia per
nazioni in via di sviluppo.

Qualsiasi oscillazione del prezzo del petrolio ha diversi effetti sull’economia
mondiale. Il principale effetto e un impatto sui prezzi per prodotto, i quali
vengono alzati dalle aziende per mantenere un certo margine commerciale.
Tale effetto verra sicuramente subito maggiormente dai prodotti nei settori
chimici o di servizio di trasporto dove il petrolio costituisce un fattore di
consumo di maggiore peso.

Proprio a causa di questa volatilita e difficile per le imprese quantificare e
programmare i costi del trasporto cui andranno incontro nell'immediato
futuro, rendendo ostico qualsiasi forma di previsione dei costi variabili futuri.
Osserviamo in particolare 'andamento del prezzo del petrolio negli ultimi 5
anni (Tabella 12). Innanzi tutto ci accorgiamo di come l'andamento sia

irregolare e con cambi di trend repentini.
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Figura 14: Prezzo petrolio grezzo al barile (US$) 2009-2014
Fonte dati: Penn World table
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L’andamento del costo di trasposto puo essere percepito osservando altri
fattori oltre al prezzo del petrolio.

Ormai le distanze geografiche che separavano continenti e paesi si sono
progressivamente azzerate con lo sviluppo tecnologico e dei mezzi di
trasporto. La gran parte della merce scambiata tra diversi continenti viaggia
via mare, e nella fattispecie trasportata con container.

Le grandi navi container sono un esempio di come i costi unitari di trasporto
abbiano subito un calo nel corso degli ultimi anni: il volume della merce

caricata ha raggiunto una soglia talmente alta che i costi marginali di trasporto

per singolo prodotto si sono quasi annullati.

\

Qui sotto e rappresentato l'andamento del costo medio di un container

nell’'ultimo decennio.
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Figura 15: Costo medio container
Fonte dati: OECD
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Per favorire il libero scambio di merci tra stati, e rilevante considerare i dazi
all’entrata di beni provenienti da altri paesi.

Il dazio rappresenta una delle piu antiche forme di politica commerciale;
adottato principalmente come strumento fiscale per raccogliere entrate nelle
casse dello stato ma divenuto poi mezzo politico protezionistico e diplomatico
di notevole peso a livello internazionale.

Un’azienda che intende esportare i propri prodotti all’estero sara
disincentivata a farlo in paesi che adottano una politica protezionistica, sempre
che non si tratti di un mercato particolarmente redditizio e quindi conveniente
anche in presenza di imposte aggiuntive ai costi totali.

Destinazione delle esportazioni piu gradita sara quella con un minore impatto
doganale, o ancora piu, con la quale sussistono accordi commerciali
internazionali.

Il caso della Russia merita attenzione. Il conflitto militare tra Ucraina e Russia,

del 2014, ha portato a tensioni tra Unione Europea e lo stato sovietico.

69



Uno dei primi effetti e stato 'applicazione di dazi doganali in entrata e uscita
per gli scambi commerciali tra le due economie.

Tra le ultime misure protezionistiche applicate dalla Russia (Ottobre 2014)
troviamo le imposte finanziarie per le importazioni di automobili provenienti
dall’Europa. Flusso di esportazioni che generava al vecchio continente un
profitto di quasi 10 miliardi di euro, rappresentando uno dei settori principali
e piu redditizi.

Ovviamente si tratta di una misura che ledeva e non poco il volume delle
esportazioni per I'Unione Europea e per questo motivo e stato richiesto
I'intervento del WTO per giudicare I'intervento della Federazione Russa.

E’ evidente come, anche una singola imposta applicata a un particolare
prodotto importato, possa cambiare gli equilibri degli scambi internazionali tra
due mercati, favorendo o contrastando un particolare partner commerciale.
Cosi come i dazi, anche i contingenti all'importazione imposti da uno stato
rappresentano un ostacolo all’esportazione, ma a differenza dei primi essi
costituiscono dei limiti quantitativi riferiti a un determinato prodotto o
tipologia merceologica.

In contrapposizione ai dazi e contingenti, troviamo i sussidi all’esportazione,
quali misure governative che favoriscono il commercio internazionale delle

imprese interne.

Da tenere in considerazione come fattore che condiziona il livello delle
esportazioni e senz’altro la preferenza dei consumatori esteri per i prodotti
interni. Per prodotti di bassa qualita, e quindi facilmente replicabili, la
competizione sara di prezzo e, nazioni emergenti come India, Cina, Romania,
saranno difficili da contrastare per i paesi sviluppati in cui le condizioni
produttive sono nettamente differenti.

Se pero l'equilibrio e dettato dalla qualita del prodotto, allora il know how dei
paesi economicamente maturi puo essere determinante.

Basti pensare a come la qualita del Made In Italy abbia permesso a interi settori

del nostro paese di mantenere un alto livello di esportazioni, sopravvivendo
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alla concorrenza mondiale, anche dopo il rapido sviluppo economico di molte
aree nel mondo.

[ dati ISTAT (Tabella 13) ci indicano come, nell’'ultimo decennio, il volume delle
esportazioni italiane non ha tenuto il passo con I'evoluzione della domanda
mondiale, non incrementando a tal punto da coprire il fabbisogno globale di
prodotti della nostra economia.

Nello stesso periodo pero, il fatturato italiano derivante dal commercio estero
ha mostrato una maggiore capacita di tenuta; infatti, e stato registrato un
aumento del valore medio dei beni esportati, superiore a quanto fatto
registrare in altri paesi europei. Cio€, nonostante un calo della quantita media
di merce venduta oltreconfine, il valore totale di tali transazioni ha mantenuto
un trend costante.

L’agenzia per la promozione dell'internazionalizzazione in Italia, I'ICE!%4, ha
condotto un’analisi dello sviluppo che il Made In Italy, e in particolare alcuni
prodotti maggiormente rappresentativi, ha avuto negli ultimi 10 anni,

evidenziando la quota delle esportazioni italiane rispetto il totale mondiale.

Tabella 14: Quote dell'Italia sulle esportazioni modiali per alcuni prodotti tradizionali del
Made in Italy (percentuali).
Fonte dati: Istat

2004 2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013

Abbigliam. 6,45 6,45 6,17 6,43 6,72 5,97 5,48 5,49 531 5,24
Calzature 14,49 13,12 12,76 12,78 12,35 10,85 10,02 10,15 9,25 9,29
Pietre tagl. 25,35 22,13 20,6 19,52 18,59 16,58 15,2 14,63 14,49 14,45
Mobili 13,01 11,72 11,17 11,14 1091 9,82 8,78 8,55 7,4 7,47

Notiamo (Tabella 14) come mediamente la quota delle esportazioni sia calata
per tutti i settori presi in considerazione, resistendo comunque meglio
all’effetto della crisi, rispetto ad altre categorie merceologiche che hanno
subito pesantemente |'effetto dei cambiamenti economici globali degli ultimi

anni.

124 Rapporto ICE 2014: L’attivita Economica e i conti con I'estero dell’Italia.
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Tra i fattori che condizioneranno positivamente le esportazioni italiane,
troviamo l'emergere di una nuova classe media mondiale, con propensione al
consumo di beni pregiati, in nuove aree geografiche, dove poter destinare le
merci italiane (Confindustria, 2013125). Basti pensare all'incremento dei
consumi in paesi come Brasile o Cina, le quali demograficamente
rappresentano un enorme mercato di sbocco.

Oltre alla fortissima connotazione positiva a livello globale del Made in Italy e
alla crescente diffusione di accordi di libero scambio promossi dal WTO, I'ICE
prevede un incremento delle competenze delle aziende che si affacciano
all'internazionalizzazione nell'immediato futuro; confermato anche dal SACE,
(2014126),

Anche questo cambiamento giovera, sempre secondo I'ICE, al volume e al
valore dell’export italiano, il quale si sta rivelando negli ultimi anni come unica

via per uscire dalla crisi economico-finanziaria che stiamo attraversando.

Un fattore che influenza pesantemente il livello delle esportazioni di un paese e
il tasso di cambio che ha con le nazioni di destinazione. L’efficacia delle
esportazioni di un paese dipende anche dal prezzo di tali beni scambiati in
termini di valuta estera, che a sua volta dipende dal tasso di cambio fra la
moneta nazionale e quelle del paese di destinazione. Per esempio, con l'euro
che acquista sempre piu valore rispetto allo Yen giapponese, il prezzo dei
prodotti europei importati nel paese del sol levante diventeranno sempre piu
costosi.

Generalmente i prezzi pagati dai cittadini nazionali per i beni importati,
dipendono dal valore della moneta interna rispetto a quella dei paesi
produttori esteri.

Il tasso, al quale due monete vengono scambiate, e definito tasso di cambio
nominale.

Il tasso di cambio reale, invece, indica il prezzo medio del bene o servizio

domestico rispetto la media del bene o servizio estero.

125 Nota dal CSC L’Export Italiano nei nuovi mercati: veicoli e ostacoli. Numero 2013-1.
126 Rapporto Export SACE 2014 Rethink: evoluzioni e prospettive dell’export italiano.
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Quest'ultimo indice indica se, mediamente, i beni prodotti da un determinato
paese siano piu o meno costosi, rispetto agli stessi prodotti da un paese estero.
Il tasso di cambio reale € quindi un'importante variabile economica dato che,
se esso e elevato, comporta, per i produttori nazionali, una difficolta a
esportare verso altri paesi, mentre i beni esteri saranno venduti facilmente nel
mercato interno.

[ beni nazionali rappresenteranno un costo superiore per i mercati esteri e i
beni importati saranno convenienti rispetto a quelli prodotti internamente.
Dato che un elevato tasso di cambio porta a una diminuzione delle esportazioni
e a un incremento delle importazioni, arriviamo alla conclusione che le
esportazioni nette tenderanno a esser contenute con un elevato tasso di
cambio reale.

Contrariamente, se il tasso di cambio e basso, le esportazioni saranno favorite;
di riflesso la domanda dei residenti nazionali per i prodotti importati calera
perché di costo mediamente superiore, in relazione ai beni prodotti
internamente.

Se il tasso di cambio reale e nominale si muovono nella stessa direzione,
possiamo concludere che le esportazioni nette subiranno una diminuzione a
causa di elevato tasso di cambio nominale e favorite se il medesimo tasso sara
basso.

Vediamo ora I'andamento del tasso di cambio nominale tra Euro e Dollaro,
Sterlina, Rublo (Figura 12).

Poi lo stesso cambio con Yen giapponese e Yuan cinese (Figura 13).
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Figura 15: Tasso di crescita cambio nominale Euro/Dollaro, Euro/Sterlina, Euro/Rublo 2010-
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Fonte dati: World Bank
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Importante fattore da tenere in considerazione e poi lo “stato di salute” dei
paesi destinazione e del sistema globale: un indice a cui ci possiamo riferire é il
GDP mondiale e quello delle singole nazioni che sono meta dell’export di una
nazione.
Un GDP in crescita, del paese di destinazione, favorisce le esportazioni, quindi
sara piu conveniente approcciare uno sviluppo dell’export in quei paesi che
godono di una positiva fase economica, con un GDP in crescita, anziché in
quelle aree geografiche con una produzione domestica in flessione, con una
domanda media in calo.

Il GDP mondiale ci indica il trend medio che sta attraversando l'economia
globale e questo puo condizionare ovviamente anche il volume delle
esportazioni per un singolo paese.

Tabella 17: GDP mondiale 1960-2012

Fonte dati: World Bank
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Fabrizio Guelpa, Giovanni Foresti e Stefania Trentil?’, hanno analizzato la
crescita delle esportazioni nelle imprese italiane manifatturiere e hanno
evidenziato alcuni aspetti che hanno positivamente condizionato I'incremento

del valore delle esportazioni in questo settore.

127Guelpa, Foresti, Trenti (2007), Crescita delle esportazioni e Mark-up nelle imprese
manifatturiere italiane. Servizio Studi Intesa San Paolo
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Una e la produttivita del lavoro che racchiude una serie di elementi che
influenzano l'efficacia del processo produttivo, quali organizzazione, intensita
di capitale e qualita del management.

Far parte poi di un gruppo aziendale faciliterebbe l'approccio all’export,
offrendo vantaggi di costo sul fronte del finanziamento, della ricerca e sviluppo
o per quanto riguarda il marketing.

Infine, il livello degli investimenti fatti in ricerca e sviluppo, marchi o software,
e un fattore che influenza il volume delle esportazioni per un’azienda, quali
fattori che incrementano le competenze delle aziende per affrontare

un’internazionalizzazione efficace.

3.2 Stima modello OLS

Per stimare I'andamento delle esportazioni italiane su PIL e stato costruito un
modello OLS (Ordinary Least Squares) con varabile dipendente le esportazioni
dell’Italia dal 1960 al 2013 e come variabili indipendenti il tasso di crescita del
GDP mondiale, un indice di produttivita italiano, TFP, e un altro indicatore di
competitivita italiano, tutte riferite al medesimo periodo.

L’'indice di produttivita totale dei fattori (Total Facrots Productivity) puo
essere stimato in due maniere.

La prima e una stima a effetti fissi di una funzione di produzione stocastica di
tipo “translog”128. 1l secondo Metodo di stima, & stato proposto da Olley and
Pakes (1996), a due stadi, dove nel primo si usa una funzione d’investimento
come proxy degli shock di produttivita non osservati e produce stime robuste.
Al secondo stadio il problema del selection bias viene corretto introducendo un
indicatore di sopravvivenza, come informazione ausiliaria, in funzione degli
addetti, dei livelli di capitale, degli investimenti e del settore di attivita

economica.

128 Approssimazione del secondo ordine dello sviluppo in serie di Taylor di una funzione non
nota.
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L’indicatore di competitivita ci da una misura su quale sia il confronto tra i
prezzi interni e quelli esteri, ed e costituito dal rapporto tra i prezzi
all'importazione e quelli all’esportazione.

[ dati di tutte le serie storiche, ad eccezione dell'indice di competitivita, sono
stati espressi in forma logaritmica e successivamente e stata fatta una
differenziazione con lag temporale 1.

Ad esempio, questa ¢ la trasformazione applicata ai valori delle esportazioni.

log (exp(1)) - log (exp(v1))

Queste trasformazioni sono state adoperate per eliminare il rischio di variabili

autocorrelate e per rendere i valori piu omogenei tra di loro.

Per valutare I'adeguatezza del modello stimato partiremo con l'analisi del
residui per scartare l'ipotesi che la funzione di autocorrelazione stimata sia
significativamente diversa da quella di un white noise.

Per tale analisi verra utilizzato il test di Ljung-Box.

Per verificare la non presenza di correlazione seriale negli errori di
regressione verra presa in considerazione la statistica di Durbin-Watson.
Questa assume valori compresi tra 0 e 4 e in caso si assenza di correlazione la
statistica e pari a 2.

Per verificare la normalita degli errori di regressione ci affideremo al test di
Jarque-Bera, basato sull’asimmetria e sulla curtosi campionarie.

Una distribuzione normale e caratterizzata da un’asimmetria non
statisticamente diversa da zero e da un indice di curtosi pari a 3.

Per verificare che la varianza dell’errore di previsione non sia costante per
tutte le osservazioni (eteroschedasticita) e che quindi il modello OLS non sia

efficiente, utilizziamo il test di White.
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L’output del modello stimato e rappresentato qui sotto.

Dependent Variable: DLEXP

Method: Least Squares

Date: 01/28/15 Time: 18:40

Sample (adjusted): 1961 2011

Included observations: 51 after adjustments

Variable Coefficient Std. Error t-Statistic Prob.

COMP 0.124426 0.066883 1.860353 0.0691
DLGDP_USA 0.539290 0.126875 4 250567 0.0001
DLTFP 0.461397 0.118287 3.900666 0.0003
C 0.003995 0.004326 0.923386 0.3605
R-squared 0.603543 Mean dependentvar 0.023884
Adjusted R-squared 0578237 S.D. dependentvar 0.026697
S.E. of regression 0.017338 Akaike info criterion -5.196638
Sum squared resid 0.014129 Schwarz criterion -5.045123
Log likelihood 136.5143 Hannan-Quinn criter. -5.138740
F-statistic 23.85004 Durbin-Watson stat 2.072343

Prob(F-statistic) 0.000000

Troviamo che tutte le variabili sono statisticamente significative, ad eccezione
della costante, accettando variabili con un P-value inferiore a 0.1.

Questo ci permette di affermare che tutte le variabili considerate influenzano
positivamente le esportazioni; tra tutte notiamo che il GDP ha il coefficiente piu
elevato e quindi la sua influenza ha un peso maggiore.

Il segno di tutti i coefficienti € quello atteso e riconducibile alla teoria
economica.

Notiamo che la statistica Durbin-Watson (2.072343) é buona, in quanto
prossima a 2. Questo test e utilizzato per verificare la presenza di
autocorrelazione dei disturbi. Il P-value vicino a 2 ci indica che non é presente
alcuna autocorrelazione.

Il P-value della statistica F che & uguale a 0 ci indica che nel complesso il
modello e valido. L’indice R-squared adjusted!?® segnala che il 57,82% del

fenomeno studiato e spiegato dalle variabili prese in esame.

129 Percentuale della variabile dipendente che viene spiegata dal modello OLS. R2 aggiustato si
differenzia dal R2 per il fatto di tenere in considerazione soltanto variabili rilevanti per il
modello.
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Ora possiamo quindi procedere all’analisi dei residui del modello per

verificarne la bonta.
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Il grafico mostra come la stima (colore verde) riesce a spiegare in maniera
efficacie 'andamento reale della serie analizzata (colore rosso).

Da sottolineare pero la presenza di alcuni valori che non sono stati spiegati in
maniera efficace e che molto probabilmente non dipendono da variabili prese
in considerazione. Questi particolari valori sono rappresentati dai "picchi” di

colore blu al di fuori dell’intervallo di accettazione.

L’analisi delle funzioni di autocorrelazione totale e parziale mostra che i
residui non sono autocorrelati, essendo tutti all'interno dell'intervallo di
accettazione. In realta uno dei valori di queste funzioni é lievemente fuori dai
limiti accettabili ma, poiché si tratta di un unico valore, possiamo comunque
ritenere i residui non autocorrelati.

In generale la quota limite di tali valori e il 5% del totale.

Qui sotto e rappresentato il correlogramma dei residui, con funzione di

autocorrelazione parziale e totale.
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Autocorrelation Partial Correlation AC PAC Q-Stat Prob

I
]
I
I

-0.062 -0.062 0.2085 0.648
-0.346 -0.351 6.7993 0.033
0.114 0.072 7.5258 0.057
0.116 0.010 8.3045 0.081
-0.213 -0.163 10.968 0.052
0.053 0.079 11.135 0.084
0.145 0.026 12.420 0.088
-0.194 -0.148 14798 0.063
-0.285 -0.280 20.022 0.018
10 0.151 -0.041 21.520 0.018
11 0.030 -0.136 21.582 0.028
12 -0.066 0.020 21.881 0.039
13 0.051 -0.014 22.064 0.054
14 0.087 0.013 22615 0.067
15 -0.074 0.007 23.028 0.084
16 0.001 -0.003 23.028 0.113
17 0.087 -0.038 23.629 0.130
18 0.139 0126 25212 0.119
19 -0.108 -0.061 26.190 0.125
20 -0.053 -0.025 26.437 0.152
21 0.036 -0.005 26.553 0.186
22 -0.065 -0.086 26.950 0.213
23 -0.019 0.043 26.983 0.257
24 -0.014 -0.119 27.004 0.304

0o @
WO~ WN

[

=

Series: Residuals
8 — — Sample 1961 2011
Observations 51

6 Mean 7.28e-18
Median 0.001524
5 Maximum 0.028562

Minimum -0.044104
Std. Dev. 0.016810

3 Skewness  -0.587300
. Kurtosis 3.221461
14 Jarque-Bera  3.036051
Probability 0.219144
04 L | | L
-0.04 -0.02 0.00 0.02

Il test di Jarque-Bera39, sulla normalita degli errori, porta ad accettare I'ipotesi
nulla (P-value 0.219), indicando come gli errori sono distribuiti in modo

normale.

130 Test di Jarque-Bera: test che misura la differenza tra I'asimmetria e la curtosi rispetto ad
una serie normalmente distribuita.

80



Heteroskedasticity Test: White

F-statistic 2285428 Prob. F(9,41) 0.0350
Obs*R-squared 17.03802 Prob. Chi-Square(9) 0.0481
Scaled explained SS 16.07250 Prob. Chi-Square(9) 0.0654

Il test di White!31 porta ad accettare 'ipotesi di presenza di eteroschedasticita

(P-value 2.28).

Proviamo ora a perfezionare il nostro modello cercando di capire se e possibile
migliorare la statistica di Durbin-watson e I’Adjusted R-squared..
Ritardiamo la variabile “indice di competitivita” di un lag temporale paria 1.

Questo e 'output del modello OLS.

Dependent Variable: DLEXP

Method: Least Squares

Date: 01/28/15 Time: 18:45

Sample (adjusted): 1962 2011

Included observations: 50 after adjustments

Variable Coefficient Std. Error t-Statistic Prob.
COMP(-1) 0.160757 0.068545 2.345265 0.0234
DLGDP_USA 0.673187 0.130876 5.143711 0.0000
DLTFP 0.475176 0.116961 4062677 0.0002
C -0.000701 0.004494  -0.156000 0.8767
R-squared 0.620742 Mean dependentvar 0.023167
Adjusted R-squared 0.596008 S.D. dependentvar 0.026468
S.E. of regression 0.016823 Akaike info criterion -5.255528
Sum squared resid 0.013019 Schwarz criterion -5.102566
Log likelihood 135.3882 Hannan-Quinn criter. -5.197279
F-statistic 2509649 Durbin-Watson stat 2.290255

Prob(F-statistic) 0.000000

Esaminando i residui di quest'ultimo modello notiamo pero che alcuni valori
(picchi blu) sono nettamente fuori dall'intervallo di confidenza, in

corrispondenza del 1980 e del 2009.

131 Test di omoschedasticita di White: test che evidenzia la presenza della stessa varianza tra
due fattori. Il test prevede una regressione ausiliaria tra il quadrato dei residui stimati tramite
OLS e una costante, sulle variabili esplicative, sul loro quadrato e sui prodotti incrociati.
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Per questo motivo sono state inserite due variabili dummy!3?; la prima cattura
il break strutturale causato dalla crisi economica del 2009. La seconda e stata
inserita dopo aver notato come nell’analisi dei residui era presente un valore
anomalo in corrispondenza del 1980, molto probabilmente riconducibile allo

shock energetico vissuto in seguito alla rivoluzione iraniana del 1979.

Dopo aver ritardato l'indice di competitivita e inserito due variabili Dummy,

questo e il nostro modello OLS.

132 e variabili dummy costituiscono un modo semplice e flessibile per misurare effetti di
gruppo. Non forniscono indicazioni relativamente alla motivazione per la quale certi gruppi si
comportano difformemente, ma si cerca attraverso adeguati processi di misurare il fenomeno
piu direttamente. Le dummy sono utilissime per: annullare osservazioni (dummy observation
specific), creare test per testare la presenza di gruppi generati da processi stocastici diversi,
studiare la stabilita del modello, trattare la destagionalizzazione dei dati.
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Dependent Variable: DLEXP

Method: Least Squares

Date: 01/28/15 Time: 18:58

Sample (adjusted): 1962 2011

Included observations: 50 after adjustments

Variable Coefficient Std. Error t-Statistic Prob.
COMP(-1) 0.131769 0.057516 2.290987 0.0268
DLGDP_USA 0.457260 0.118332 3.864216 0.0004
DLTFP 0.411552 0.100228 4106160 0.0002
DUMO9 -0.061196 0.016124  -3.795465 0.0004
DUMS0 -0.047115 0.014669  -3.211950 0.0025
C 0.008531 0.004230 2.016793 0.0498
R-squared 0.747979 Mean dependentvar 0.023167
Adjusted R-squared 0.719341 S.D. dependentvar 0.026468
S.E. of regression 0.014022 Akaike info criterion -5.584234
Sum squared resid 0.008651 Schwarz criterion -5.354792
Log likelihood 1456059 Hannan-Quinn criter. -5.496861
F-statistic 26.11779 Durbin-Watson stat 2.041498

Prob(F-statistic) 0.000000

Per prima cosa notiamo come le tre variabili sono tutte significative e con il
segno che ci aspettavamo seguendo le teorie economiche.

I GDP degli Stati Uniti e l'indice di produttivita sembrano avere un peso
maggiore nello spiegare I'andamento delle esportazioni, il valore dei due
coefficienti é infatti nettamente superiore rispetto all'indice di competitivita.
Notiamo che la statistica Durbin-Watson é migliorata (2.072343) rispetto a
quanto emerso nel primo modello OLS proposto.

Il P-value della statistica F, che & nuovamente uguale a 0, ci indica che nel
complesso il modello e valido.

L’'indice R-squared adjusted segnala che il 71,19% del fenomeno studiato e

spiegato dalle variabili prese in esame e anche questo valore & migliorato

rispetto al primo modello OLS.
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[l grafico mostra come la stima (colore verde) riesce nuovamente a spiegare in
maniera efficacie 'andamento reale della serie analizzata (colore rosso) e la
curva dei residui appare meno dispersiva rispetto quanto visto in precedenza.

L’analisi delle funzioni di autocorrelazione totale e parziale mostra che i

residui non

accettazione.

LUNLIN (LIS I L L L L L L L L L L L L |

65 70 75 80 8 90 95 00 05 10

——Residual —— Actual —— Fitted

sono autocorrelati, essendo tutti all'interno dell'intervallo di

Autocorrelation Partial Correlation AC PAC Q-Stat Prob

-0.022 -0.022 0.0247 0.875
-0.107 -0.107 0.6412 0.726
0.238 0.236 3.7645 0.288
-0.075 -0.087 4.0848 0.395
-0.107 -0.060 4.7435 0.448
0.029 -0.045 47927 0.571
-0.138 -0.127 59454 0546
-0.339 -0.337 13.067 0.110
-0.184 -0.284 15.207 0.085
10 0.050 -0.012 15372 0.119
11 -0.063 0.003 15.639 0.155
12 0.060 0.119 15.888 0.196
13 0.113 0.053 16.782 0.209
14 0.014 0.024 16.797 0.267
15 0.065 -0.058 17.112 0.312
16 0.090 -0.151 17.728 0.340
17 0.096 -0.074 18.454 0.361
18 0.048 0.008 18.641 0.414
19 -0.000 0.079 18.641 0.480
20 -0.080 -0.000 19.193 0.509
21 -0.079 0.006 19.754 0537
22 -0.070 -0.079 20.214 0570
23 0.037 0.050 20.349 0.621
24 -0.024 -0.024 20405 0674

WO~ WN =
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Heteroskedasticity Test: White

F-statistic 0.430629 Prob. F(11,38) 0.9324
Obs*R-squared 5541955 Prob. Chi-Square(11) 0.9021
Scaled explained SS 3.758452 Prob. Chi-Square(11) 0.9765
9
Series: Residuals
8+ Sample 1962 2011
74 - - Observations 50
6 Mean -2.52e-18
Median 0.000000
5 — — Maximum 0.031162
Minimum -0.029280
47 Std. Dev. 0.013287
3 Skewness 0.199310
Kurtosis 2.751502
2,
Jarque-Bera  0.459686
U Probability 0.794658
0 \ \

Notiamo poi come i residui superano il test di normalita di Jarque-Bera (p-
value = 0.79) e i residui non soffrono di eteroschedasticita in accordo con il test

di White (p-value = 0.43).
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Conclusioni

L’obiettivo di partenza del nostro elaborato era quello di ripercorrere quanto
era sto espresso nei vari studi e ricerche condotti negli anni, riguardo il
rapporto che collega I'export con la crescita economica di un paese.

In particolar modo intendevamo indagare la veridicita della teoria del “Export-
led Growth”, chiedendoci se 'incremento della quota export avesse la capacita
di influenzare positivamente lo sviluppo economico di un paese.

[ risultati posti nelle Tabelle 4 e 5 del primo capitolo hanno confermato la
presenza di una positiva correlazione tra le due componenti, sia nelle analisi
“cross-country”, sia negli studi “Time series”, per la maggior parte dei casi
considerati.

Si evidenzia poi come gli studi che hanno confermato un rapporto di causalita
tra export e GDP che riprendeva i tratti della teoria del’ELG rappresentino la
maggioranza; sia per quanto riguarda solamente i paesi in via di sviluppo e sia
considerando economie piu mature.

Non tutti gli elaborati pero che hanno trattato 'argomento hanno evidenziato
un chiaro effetto del tipo ELG. Alcuni non hanno riscontrato alcuna
correlazione tra le due variabili, altri una correlazione biunivoca, mentre, altri
addirittura, oltre a non confermare la teoria ELG, hanno di fatto riscontrato
come la crescita economica condizionasse positivamente lo sviluppo
dell’export, riconoscendo la veridicita della teoria del Growth-led Export.
Trattandosi di studi che analizzavano diverse nazioni in differenti periodi,
appare ovvio come i risultati non siano i medesimi; e da sottolineare pero
come elaborati che osservavano lo stesso paese in periodi vicini, abbiano
portato ad esiti differenti tra loro.

Questa mancanza di univocita risiede anche nel fatto che i vari test non hanno
utilizzato precisamente le stesse serie storiche riferite a export e crescita

economica. Alcuni hanno preso a riferimento diverse forme di tasso
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d’incremento dei due fattori, altri I'indice proporzionale delle esportazioni su
GDP, mentre altri ancora hanno isolato i dati soltanto per un singolo settore
economico.

Probabilmente, anche a causa di cio, gli esiti non sono identici e non e emersa
una procedura unica e standardizzata utile ad analizzare la correlazione tra
export e crescita economica.

Secondo nostro obiettivo era quello di indagare se era possibile confermare, o
meno, la teoria dell’ELG per il nostro paese.

Nello specifico, nel secondo capitolo abbiamo analizzato la correlazione tra
esportazioni e crescita economica per I'ltalia dal 1950 al 2013 con l'intento di
indagare se la teoria dell’ELG poteva essere confermata per il nostro paese.

Per determinare quale fosse la connessione tra i due fattori, abbiamo utilizzato
il Granger Causality Test e sono stati presi come variabili, il tasso di crescita del
PIL, il tasso di crescita delle esportazioni e del rapporto export/PIL.
Analizzando export e PIL nell'intero arco temporale, i test hanno dimostrato
che la crescita del commercio internazionale italiano ha condizionato
positivamente lo sviluppo economico, confermando quindi la validita della
teoria dell’ELG per il nostro paese.

Quando poi abbiamo condotto il medesimo studio nei tre sottoperiodi, i
risultati non sono stati uguali tra loro.

Nel primo periodo, che va dal 1950 al 1970, abbiamo riscontrato un forte
rapporto di causalita tra export e PIL del tipo ELG.

L’esito conferma quanto era stato enunciato in alcuni degli studi trattati in
questo elaborato che avevano definito questo ventennio come l'eta dell’oro,
nella quale la grossa crescita del volume delle esportazioni ha contribuito a un
rapido aumento del PIL italiano dell’epoca.

Nel periodo successivo, la correlazione tra export e PIL mantiene i tratti della
teoria ELG, anche se i risultati del Granger test evidenziano come il rapporto di
causalita tra le due serie e leggermente piu debole rispetto a quanto emerso

nell’intervallo precedente.
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Segno che, con 'andare del tempo, I'influenza delle esportazioni nei confronti
del PIL € leggermente diminuita e che il trend di crescita dell’economia stessa
ha subito un fisiologico calo dopo il boom del dopo guerra.

Nell’'ultimo tratto, dal 1990 a oggi, il Granger Causality test ci ha indicato come
tra export e sviluppo economico non sia presente alcun rapporto di causalita.
Dal 1990 in poi sono avvenuti importanti cambiamenti a livello geopolitico per
il nostro paese. Tra tutti ricordiamo il processo di convergenza verso I'UE e
'entrata dell’Euro nel circuito nazionale.

Da menzionare poi lingresso sul mercato mondiale di competitors
internazionali come i BRICS e altre economie in rapido sviluppo che hanno
notevolmente alzato la concorrenza per le esportazioni italiane.

Questi due aspetti possono giustificare, almeno in parte, la mancata conferma
della teoria dell’ELG nel terzo periodo analizzato.

Dopo aver preso in esame i fattori che influenzano positivamente I'export, ci
siamo cimentati nella costruzione di un modello OLS che potesse spiegare
I'andamento delle esportazioni italiane degli ultimi 50 anni.

In seguito a svariati tentativi e aggiustamenti siamo giunti all’elaborazione di
un modello caratterizzato da un valore di R-squared piuttosto elevato, quindi
un modello che era in grado di spiegare in maniera esaustiva la gran parte
dell’andamento delle esportazioni.

[ coefficienti che compongono il modello sono il GDP degli Stati Uniti, un indice
di produttivita interna (TFP) e un indice di competitivita di prezzo, con i primi
due caratterizzati da un potere d’'influenza nei confronti dell’export superiore
rispetto a quanto invece ha I'indice di competitivita.

Il modello ci conferma come I'export dipenda da fattori interni ed esterni e dal
vantaggio comparato tra economia nazionale e mercati esteri.

Fattore esterno, in questo caso, € il tasso di crescita del GDP americano, usato
come metro di misura dello “stato di salute” del mercato globale. Da questo
dipende sicuramente il trend della domanda mondiale e con un andamento
positivo del GDP ci aspettiamo un crescente volume degli scambi commerciali

internazionali.
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Fattore interno e rappresentato invece dall’indice di produttivita o indice di
produttivita totale dei fattori, calcolato sulla media ponderata degli indici di
lavoro e capitale.

Possiamo quindi confermare come lefficienza produttiva dell’economia
nazionale influenzi positivamente il volume delle esportazioni.

Di riflesso gli investimenti in ricerca e sviluppo, I'incremento delle competenze
dei lavoratori, 'aumento delle competenze manageriali-organizzative, lo
sviluppo tecnologico produttivo, e tutti gli altri elementi che favoriscono la
produttivita di un paese, stimolano la crescita del commercio estero di una
nazione.

Nel nostro caso il vantaggio comparato dell’economia italiana con quella
globale e rappresentato dall'indice di competitivita di prezzo, calcolato
attraverso il rapporto tra prezzo all'importazione e prezzo all’esportazione.
Dimostriamo quindi che avere un vantaggio comparato, in questo caso di
prezzo, nei confronti di prodotti esteri, giustifica un andamento positivo del
volume delle esportazioni.

Nel nostro modello OLS finale sono state aggiunte, tra l'altro, due variabili
dummy: la prima cattura il break strutturale causato dalla crisi economica del
2009, mentre la seconda e riconducibile allo shock energetico, e quindi
petrolifero, vissuto in seguito alla rivoluzione iraniana del 1979.

Queste due variabili hanno incrementato il valore del R-squared del nostro
modello, rendendolo quindi ancora piu adatto a spiegare I'evoluzione delle
esportazioni italiane.

Da qui si pud desumere che, in qualche maniera, I'export dipenda anche
dall’andamento del prezzo del petrolio, il quale costituisce il principale costo di
trasporto a livello globale.

Come era immaginabile poi, la crisi finanziaria globale vissuta negli ultimi anni
ha inevitabilmente condizionato anche il trend del commercio internazionale
italiano.

Nel complesso abbiamo visto come I'’economia italiana dipenda, almeno in
parte, dall’'andamento dell’export; storicamente e a maggior ragione ora in cui

la globalizzazione caratterizza il commercio di ogni nazione.
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Seppure i risultati del Granger test riferiti al periodo 1990-2013 abbiano dato
esito negativo per quanto riguarda la teoria dell’ELG, i risultati del medesimo
test sull’intero arco temporale hanno mostrato un rapporto di causalita del
tipo ELG. Inoltre gli elaborati proposti dal SACE e ICE nel terzo capitolo, ci
hanno confermato come le aziende Italiane abbiano sempre piu indirizzato le
proprie vendite verso l'estero.

Possiamo percio affermare che 'export rimane uno dei componenti di spinta
della crescita economica italiana, anche se non con la stessa forza riscontrata
nei primi decenni post bellici.

Come abbiamo avuto modo di dire nel secondo -capitolo, l'indice di
cambiamento strutturale della nostra economia non € stato elevato e questo e
giustificato anche dalla peculiarita della nostra produzione che e rimasta
inalterata nel corso degli anni: il Made in Italy.

Si rivela quindi determinante che il Made in Italy mantenga un elevato
standard qualitativo, essendo il principale mezzo con il quale il nostro export
mantiene una sorta di appeal nel mercato globale.

A tal proposito e da ricordare poi come la produttivita interna si sia
confermata una componente essenziale per lo sviluppo del commercio estero e
il modello OLS che abbiamo costituito viene a supporto di tale affermazione.

Di riflesso quindi, tutti gli investimenti e i miglioramenti che incrementano la
produttivita del tessuto economico italiano, sono da stimolare come spinta a
favore dell’export e di conseguenza a favore della crescita economica

nazionale.
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Appendice tecnica A: il Granger Causality Test

La nozione di casualita di Granger si basa sull'asserzione che la causa precede
l'effetto, ovvero che una serie anticipi l'altra in un qualche modo ed
eventualmente (ma non necessariamente) la causi.

Alla base di questa concetto c'e la distinzione delle variabili di un modello
econometrico tra esogene ed endogene: le prime causano le seconde. Tale
determinazione delle variabili derivava in precedenza da considerazioni
puramente teoriche, Granger intui che si poteva determinare anche in maniera
statistica.

Formalmente una serie storica {x:}, causa (nel senso di Granger) una serie
storica {y:}, se condizionando rispetto ai valori passati di x. I'errore quadratico
medio di previsione della y risulta ridotto rispetto al caso in cui l'informazione
relativa ai valori passati di x; sia ignorata.

La pit comune ma non l'unica applicazione del concetto di causalita nel senso

di Granger si ha nel contesto dei modelli VAR.

yt = A(L)ye1 + B(L)Xt-1 + €1t
Xt = C(L)ye1 + D(L)Xe1 + €2¢

Prendendo due serie, la serie storica X causa, nel senso di Granger, Y se in una
regressione di Y: su valori ritardati della stessa Y: e su ritardi di X; la
restrizione congiunta dei coefficienti di questa ultima risulta essere
statisticamente significativa.

Un requisito necessario e fondamentale, affinché il test di causalita possa
essere interpretato correttamente, € la stazionarieta delle serie storiche
utilizzate. Per tale motivo € necessario verificare, mediante un test di ricerca di

radice unitaria, se sussista tale condizione.
La versione del test “Augmented Granger Causality Test” o chiamata anche

Toda-Yamamoto test, permette di indagare il rapporto di causalita tra due

serie storiche anche se non stazionarie.
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Appendice tecnica B: Il modello OLS (Ordinary Least Squared)

Il modello OLS, dall'inglese Ordinary Least Squared, € il metodo di stima piu
conosciuto in econometria. La sua ampia diffusione e dovuta a un'ottima
combinazione di semplicita e di proprieta fondamentali, essendo L'OLS uno
stimatore BLUE, Best Linear Unbiased Estimator.

[ modelli di regressione lineari sono i modelli maggiormente utilizzati per
spiegare le relazioni tra una variabile osservata y; e un insieme di variabili
esplicative.

La funzione f(x) che solitamente viene utilizzata per modellare la variabile
risposta Y dato un insieme di variabili sperimentali esplicative X=(Xj, X2,...Xx) €
una funzione lineare classica, tale per cui avremmo un legame lineare sia nelle

variabili che nei parametri:
E
¥i=Bo+ 2 By x;+€;
j=1

dove K e il numero di variabili esplicative entranti nel modello, f3; sono i
parametri del modello da stimare, 3, & il valore dell'intercetta della retta di
regressione e g; gli errori del modello.

Le proprieta asintotiche dello stimatore, condizioni minime cioé perché uno
stimatore possa essere utile al nostro scopo sono:

- Non distorsione: richiede che lo stimatore sia in media uguale al
parametro stimato.

- Minima varianza: gli stimatori OLS hanno varianza minima fra tutti i
possibili estimatori. Per costruzione, lo stimatore minimizza il quadrato
degli errori e quindi minimizza la varianza intuitivamente.

- Efficienza: se due stimatori sono entrambi non distorti preferiamo quello
con varianza minima.

- Consistenza:

plimb =73

al crescere di N, la probabilita che lo stimatore si discosti dal valore vero 13

diventa sempre piu piccola.
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Quando si costruisce un modello di regressione, I'obiettivo e quello di valutare
quanta variabilita della variabile dipendente viene spiegata dalla relazione
lineare che essa ha con le variabili esplicative.

Nella regressione bivariata, un indicatore della bonta del modello e dato dal

quadrato del coefficiente di correttore:

Similmente per quanto riguarda il caso multivariato si utilizza un indicatore di
bonta di adattamento del modello chiamato coefficiente di determinazione che

tiene conto della scomposizione della varianza del modello:

Quando R? e pari a 1 significa che tutte le y; giacciono sulla retta di regressione

e il modello riesce a spiegare totalmente la variabile osservata.
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